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开元精品服饰广场
创新经营模式 助推经济发展

近年来，随着地区经济的快速腾飞，商贸业也在实现跨越式发展。如何促进电子
商务与传统商业的有机结合，在发展传统商业的同时，着力整合多方资源，引进先进电
子商务理念，促使传统商业向电子商务成功转型，成为摆在我国商贸零售业面前的一
项重要课题。

4月16日，由市相关部门主办，洛阳开元市场开发有限公司承办的“洛阳传统商业
电子商务转型升级论坛暨‘线上+线下’一体化交易研讨会”在我市举办。

究竟什么是“线上+线下”模式？该模式是如何操作的？“线上+线下”模式的应用是
否将会引领我市今后商业发展新潮流？

“线下实体店+线上网店”交
易一体化，打造“网开元无限购”
商业新形态

开元精品服饰广场作为洛阳首家
该模式的操作者，将以其自身发展理
念与实际经营相结合，对“线上+线下”
模式进行诠释。

开元精品服饰广场作为洛阳关林
商圈的璀璨明珠，携手资深设计公司
进行装修，采用领先的商业理念鼎力
打造国际化的精品服饰广场。豪华装
修的中庭处理，充分考虑自然采光，人
与自然完美交融。商场南北角特设超
大玻璃幕墙，超高层，独特的装修风
格，30 多部品牌电梯上下穿梭，让立体
交通更加便捷。高档的铺位装修，现
代化硬件设施，大大提升了开元精品
服饰广场购物空间的舒适性。

面对新的市场形势
强力打造电商交易大平台

如今，走进市内各大商场，服装区
琳琅满目的商品吸引着各类消费人
群，店主们也在忙忙碌碌地招呼着店
里的每一位客人，看似热闹非凡。然
而，当谈及经营状况时，很多店家却纷
纷摇头，表示出货量其实没有想象中
的那么理想。原来，随着网购的不断
盛行，很多顾客在商场试过衣服后即
使满意也不会立刻购买，而是会选择
在网店购买。网店经营正一步步冲击
着传统的店铺生意，一定程度上挤压
了传统店铺商户的市场空间，甚至使
商场的一些专柜逐步成为许多网购

“达人”的“试衣间”。
然而，商场试穿网店购买这样一

个购物新方式，在带来便利的同时，
也为消费者出了一个难题：如何确定
所购买产品就是正品，谁能为自己的
产品质量买单？同样，作为品牌代理
商而言，他们也希望能够开一家自己
的网店，申请到品牌旗舰店的资格，
在实体店经营的同时，多渠道推广所
经营的产品品牌，更大程度上提升品

牌销量。
建立具有竞争力的现代交易市

场，成为促进商贸业有效发展的关键
因素。开元精品服饰广场敏锐地把握
了这一律动,应时而出，应势而起，开
启了关林商圈的全新局面。

汇聚突出优势
创新业态发展

开元精品服饰广场位于龙门大道
与开元大道交会处，背倚泉舜财富中
心、正大国际广场等新区核心商圈，总
建筑面积近5万平方米，占据关林商圈
核心位置。交通网络四通八达，连接
新区、伊滨区与洛城北区，便捷高效的
交通区位优势将带来源源不断的人
流，促使其商业价值不断提升。

从定位来看，开元精品服饰广场
以精品服装为主。一层为精品服饰广
场，临街商铺紧跟国际服饰最新最潮
流趋势，实现品牌展示大升级；二层以
18岁至35 岁新青年一代为消费目标，
是 80 后、90 后新青年的潮流服饰聚
集地，为年轻时尚“潮人”创造一流的
体验式购物环境，彰显潮流文化；三层
以名品女装、品牌男装、运动休闲系列
为主，豪华的装修，超前的精品店主店
设计，充分展示品牌优势。

同时，从配套来看，四层除美食广
场外，多功能厅还设置潮流时尚服装
的展示窗口——T型台，为服装品牌商
家提供专业的展示平台，树立洛阳服
装潮流标杆。还有咖啡厅、儿童乐园
等配套一应俱全。该服饰广场门前的
1万平方米超大地上停车场，有效解决
了关林商圈停车难的问题。不仅如
此，浦发银行率先入住该广场，完善的
金融服务机构，便捷的资金存取体系，
也为经营者与消费者提供了一条龙的
金融服务。诸多人性化服务设施的配
备，在为广大商户创造一个完善的经
营环境的同时，也为消费者打造了一
个舒适的购物环境。

值得一提的是，开元精品服饰广
场在项目运作伊始，就站在全国战略

发展的高度，为项目长远发展制定了
周密的规划。为增强项目的整体核心
竞争力，特在全国范围内积极和一线
知名品牌连锁店进行对接，大力引进
众多品牌主力店。如今，超强人气和
得天独厚的区位优势，吸引国内知名
服装品牌、连锁餐饮等知名品牌纷纷
抢先意向入住。截至目前，签约开元
精品服饰广场的品牌包括海澜之家、
秋水伊人、雅戈尔男装、步森服饰、袋
鼠皮具、柏莱雅等。

为了确保开元精品服饰广场始
终火爆经营，保障每位经营者的切身
利益，商场携手中国专业市场领军团
队——北京金力天商业房地产公司全
程策划运作。在招商登记之初，开元
精品服饰广场就对入住品牌进行了详
实审核，确保入住商场商家的实力和
经验，真正发挥群龙聚集效应。为了
规避前几年市场养市期带来的风险，
商场将实行5年包租，3年一次性返租
政策，让投资者轻松获利。开元精品
服饰广场将自持部分铺位，进行大品
牌经营，鼎力打造开元盛况。广场预
计5月下旬盛大开盘。经过前期的精
密筹划，现阶段广场已进入内外部装
修阶段，外立面整体改造已基本完成，
楼体亮化及电子屏等均已安装完成投
入使用。内部消防、空调系统等也在
安装中，将于9月盛大开业。

实施市场优化配置
“线上+线下”交易一体化

开元精品服饰广场所开创的洛阳
“线上网店+线下实体店”双收益经营
模式，为新形势下洛阳发展电子商务
及大型商贸业，提供了很有先导价值
和借鉴意义的经验。

目前，对于大多数市场的商户来
说，自己经营一个电子商务平台是很
难实现的，这也正是许多商户单一保
持实体经营主要原因之一。

在这种情况下，开元精品服饰广
场为商户提供的电子商务平台服务，
针对每一位入住商户，通过淘宝·天猫

等国内知名网络平台，进行无地域限
制，全天候推广和销售商品，在原有实
体市场经营的基础上，不仅为商户经
营开辟了一个新的销售渠道，也让商
户能够更加快速地响应消费者的市场
需求。

作为洛阳市唯一实行线下实体
店+线上网店（24小时营业）互动经营
模式的卖场，开元精品服饰广场有着
自己独特的特点：该广场地下负一层
有一个专门的物流仓储中心，就是被
用作商户们开网店的仓库。

洛阳开元精品服饰广场与阿里巴
巴（淘宝·天猫）强强合作，每一位入住
的商户都可以通过淘宝·天猫等知名
网络平台，开设淘宝品牌网店。同时，
该广场还将建立开元品牌旗舰店，入
住商户可以通过实体店铺与电子商务
的双重运营模式，在最短时间内实现
网上交易和网下服务。

广场还成立了专门的电子商务服
务公司，统一或分散为各个商户从事
网上销售活动提供“一揽子”解决方
案，公司将组织专业化运营团队，通过
网店操作人员培训，商品拍摄，图片处
理，网店装修等一系列相关流程的实
施，及时确保线下店铺商品与线上网
店商品同时上架。此外，公司还建立
了仓储软件系统，组建了专业打包发
货团队、快递物流团队等全程为商户
提供服务。

“交一份租金，得两个铺子，不管
是实体店的商家，还是网店的卖家，在
这里，都将开创线上+线下营销新模
式，实现实体店与网店双收益。”该市
场负责人说。

开元精品服装市场，在倾力打造
洛阳电商运营新时代的进程中，已迈
出了崭新的一步。

大鹏已展翅，当搏击长空。开元
精品服饰广场，沿着“线上+线下”双向
发展的经营步伐，将以特有的理念与
准确的市场定位，以打造洛阳服装市
场超级旗舰为目标，以国际化标准打
造现代化的经营空间，开创洛阳商业
发展的新时代。 （开元轩）
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