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本报讯（记者 王晓丹 通讯员 李曙光）从即日起，我市
将对各县（市）及吉利区开展为期4个月的液化气换气服务点
专项治理活动，重点是取缔无证换气点、打击非法经营行为。

在专项治理活动中，各县（市）及吉利区各燃气企业将
对现有的换气服务点进行整改；对于没有取得换气服务点
经营许可证的，将按照法律、法规进行查处。9月，市公用
事业局、市燃气办将对治理工作进行监督检查，结果将纳
入市政府对该县（市）区的安全生产工作排序管理体系。

对于不按时设置换气服务点，又向无证换气服务点提
供经营性气源的燃气企业，燃气管理部门将按照《城镇燃
气管理条例》从重处罚；对限期未完成整改、未取得燃气经
营许可证的液化气换气服务点，将按照有关规定进行处
理，同时告知消防、工商等部门依法查处。

我市开始整治各县（市）
及吉利区液化气换气点

取缔无证站点
打击非法经营

■案情介绍
广东绿色山河开发有限公司、广东龙汇庄园有限公司、

广东民昌果业有限公司是广东省化州市的民营企业。从
1997年上半年起，三家企业在大力发展“三高”农业的形势
下，利用城市居民热衷农业投资而相关农业项目融资管理
不严格等情况，以共同经营果园的名义，先后在北京、上海、
浙江、福建等地进行招商活动，有的还在当地设立了分公
司，采取向出资人出具股东权益证的方式，承诺如投资果园
开发，将获得定期收益，从而吸引了大批投资者。

从1997年9月至2003年年底，这些企业共对外签订
合作开发果园合同8600余份，开发果园44000余亩，吸纳
人民币4.5亿余元，其中境内集资3.2亿元，境外集资折合
人民币1.3亿元，涉案人员5200多名。

■作案手段
利用政府，博取信任。对于民间自发的庄园经济，当时的

当地政府领导班子给予充分肯定和扶持，同时，政府为三家企
业出具了招商函，个别党政官员还到招商会现场讲话，推介
化州市的投资环境和优惠政策。庄园开发企业正是利用地方
政府对农业开发项目的支持大做文章，坚定了投资者的信心，
使企业在较短时间里在全国各地顺利实施了招商活动。

欺诈经营，请君入瓮。庄园开发企业在其集资过程中
和经营手段上带有明显的欺诈性，资金使用缺乏有效监
管。某公司在已无任何资产的情况下，虚增注册资金3000
万元，造成企业实力雄厚的假象，企业的法人代表基本上把
公司当作其私人公司，实行家族式管理，管理制度不完善，
管理水平低下，特别是财物管理混乱。如某公司账面反映，
仅 1998 年一年用于购买鸡粪等有机肥料支出达 1325 万
元。在无法实现预期收益的情况下，庄园开发企业拿集资
款来兑现回报，以稳住投资者。

高额回扣，疯狂敛财。庄园企业在集资的不少环节有
黑色交易，如对中介实行奖励或给予回扣，最低15%，最高
30%，企业的各分公司负责人和参与推介者都从公司拿走
了高额回扣。与此同时，集资企业法人代表大肆挥霍投资
者资金，如某企业法人代表吴某从1999年年底至案发前，
共在澳门新世纪大酒店赌博输掉2000多万元，到欧洲旅
游一次花掉40多万元。

■案件警示
农业投资时间长、回报低，从我国农民生活现状、收入

水平以及庞大的外出打工的农民队伍就可以看出端倪。如
果参与者对此能进行粗略了解和冷静分析，哪怕向当地果
农询问一下，就能明白三家庄园开发企业宣传的投资效益
是子虚乌有的神话。当地政府的政策导向，也在一定程度
上扩大了招商活动的影响范围。

1998年，中国人民银行《关于严禁利用庄园开发进行
非法集资的紧急通知》中明确规定，庄园以开发名义进行

“招商”的做法，违背了国家法令和有关规定，属于非法集
资，应予以查禁和取缔。

以后者的投资款支付前者的本息维持资金链运转，是
不法分子在非法集资活动中惯用的伎俩，这就是所谓的庞
氏骗局。本案中，三家庄园开发企业通过虚假宣传，夸大产
量和水果价格，给众多投资者描绘农业经济的“光辉前景”，
最终必然是“竹篮打水一场空”。 本报记者 王蕾

庄园开发的神话

本报讯（见习记者 孙小蕊）日前，
市社会科学界联合会、市经济社会研究
中心、洛阳商报社联合发布了我市4月
商业指数。由于4月是旅游旺季，4月我
市 6 大商圈的客流量比 3 月有所增加，
经营者比较乐观。

从调查结果看，4 月受旅游旺季和
牡丹文化节影响，在6个主要商圈中有5
个商圈的客流量增加。商圈对顾客的
辐射度有所提升，中央百货商圈的辐射
度提高最多，达到35.9%。同时，我市主
要商圈的交通状况得到进一步改善，商
圈的易达性有所提升，顾客前往各大商
圈更为便捷。

虽然主要商圈人气攀升，但人均消
费额有所减少。在被调查的 6 个商圈
中，5 个商圈的人均消费额均比 3 月减
少。业界人士表示，主要原因是4月来
我市的游客增多，提高了人气，但游客
很少到商场进行大额消费，因此人均消
费有所减少。

此外，从4月起，我市商业指数增加
了商圈经营者评价系数，主要反映商圈
店铺经营者对当期总体经营情况的自
我评价以及总体满意程度。4月我市6
大商圈经营者对市场持乐观态度，其中
八角楼金街商圈和中央百货商圈的经
营者最为乐观，而万达广场商圈和宝龙
城市广场商圈的经营者信心相对不足。

打击非法集资增强风险意识

四月逢盛会 商圈客流增
我市4月商业指数出炉

从一家小吃店做起，到如今两层楼的店面，杨氏连汤肉片“以一道
菜闻名洛阳”，曾被评为“牡丹文化节名优小吃”“瀍河回族区清真食品
信誉品牌”“洛阳人气最旺小吃店”。谈起这些年的创业经历，在杨氏兄
弟中排行老二的杨新建说，创业不一定非要找别人没做过的新行业，抓
住传统行业，做出自己的特色，同样能实现致富梦想。
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一碗连汤肉片成就全家致富梦

1986 年，退伍老军人杨登科带着
儿子、儿媳在东花坛附近开了一家小饭
馆。当时，这家饭馆内只能摆下10张
桌子，主营水饺、烩面、连汤肉片等。

“小饭馆经营一段时间后，大家
发现连汤肉片这道菜卖得最火，来的
食客几乎都要点这道菜。”杨新建说，
那时一碗连汤肉片售价 3.5 元，每天
能卖出四五百碗。上午 10 点半饭馆
一开门营业，食客便络绎不绝，排队
品尝连汤肉片更是常有的事。后来，

他们干脆不卖其他产品，专门经营连
汤肉片，每一碗连汤肉片都精心烹
制，并且不断摸索改良口感，生意也
越来越好。

后来，年事已高的杨登科将饭馆交
给几个孩子经营。1996 年，杨新建将
东花坛附近的一处旧门面楼买下，装修
一番后，扩大了经营。

杨新建说，如今的饭店有两层，连
汤肉片仍是最受欢迎的主打菜，同时经
营清真水席等，很受消费者欢迎。

“这么多年来，从父亲到我们，再到
我们的孩子，不管厨师怎么更换，连汤
肉片的品质始终未变。”杨新建说，店内
每天所需的牛肉都是固定供应商每天定
时送来的。店内和供应商签订有合同，
决不允许出现注水肉或不新鲜的肉。为
了保证口感，店里用的都是牛后腿肉，而
且牛肉片都是当天做好当天卖。

杨新建说，“前人栽树，后人乘凉”，
在他们家行不通。孩子们到店里都要
从小工做起，并且要详细了解每一道工

序。如今他一般不亲自下厨了，连汤肉
片的烹饪手艺已经传给孩子，让他们来
做。

杨新建说，要做好连汤肉片，从切
肉开始就得下功夫。刀工很重要，肉切
不好，就算后面的工序再规范，食客也
会遇到肉嚼不烂的情况。同时，牛肉片
勾芡时，里面一定要放鸡蛋。

除此之外，这些年来，不管连汤肉
片的价格如何变化，分量都严格按照标
准给足：小碗6两肉，大碗8两肉。

杨新建说，去年 10 月，他的几个
兄弟在瀍河又开设了一家分店，店内
主打菜仍然是连汤肉片，生意也很红
火。

“目前我正在老城区、西工区等地
选址，计划再开一家分店，让更多人能
吃到杨氏连汤肉片。”杨新建说，创业
容易守业难，除了保证供应产品的品
质不变，打出品牌才能做大做强。目
前他们是家族企业，将来店面多了，肯
定要聘请一些专业人才来管理。

杨新建认为，创业不一定非要特别

的思路，洛阳的传统特色小吃品种很丰
富，只有更多的人加入到这个行列中
来，才能将洛阳的饮食文化发扬光大，
才能让更多中外游人领略到洛阳美食
的独特魅力。

本报记者 王蕾 特约记者 王少
峰 文/图

一道传统菜闯出创业路

品质如一是成功秘诀
打造品牌，做大特色小吃

杨新建在做连汤肉片
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