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记者看招商

一线

招商案例

亮点

落地节拍

项目

再接再厉

目标

只有坚定不移抓招商、促开放，才能推动经济跨越发
展。结合洛宁实际，招商引资要重点抓好五个方面：

一要突出生态抓招商。把生态作为招商引资的最大优
势和第一品牌，坚定不移地打生态牌、走特色路，着力推动
生态建设、产业发展和招商引资相互融合、互促共进。

二要用好机遇抓招商。抓住洛阳—洛宁—卢氏高速公
路建成通车、“同心”实践行动基地等机遇，坚持以承接产业
转移为重点，以促进产业转型升级和集聚集群集约发展为
方向，全力抓好招商引资工作。

三要创新方式抓招商。积极探索招商引资的新路子、
新办法，更加注重把招商引资与招商选资、引进政策性资金
与社会资金、吸纳群众就业与提升产业层次结合起来，提升
招商引资的成效和水平。

四要凝心聚力抓招商。坚持县级领导亲自外出招商、
科级干部拿出足够的时间外出招商等，进一步建立完善招
商引资激励机制。

五要创优环境抓招商，营造良好的政策、服务、法制、信
用、舆论等环境。

——洛宁县委书记 孙君奎

洛宁将坚定不移地把扩大开放、招商引资作为助推经
济发展的主动力。

一要突出产业集聚抓招商。依托洛宁丰富的矿产、农
业、劳动力等资源，围绕4大特色主导产业和战略性新兴产
业，突出招大引强，努力在引进重大产业项目和关联、配套
企业的整体转移上取得重大突破。

二要抢抓政策机遇推招商。深入研究中原经济区建设
相关政策，紧抓洛宁被纳入国家秦巴山片区新一轮扶贫攻
坚计划的重大机遇，用好全省“同心”实践行动基地的发展
平台，积极推介项目，搞好对接服务。

三要营造氛围导向促招商。抓导向，坚持大员上阵、重
奖重罚，县主要领导带头外出洽谈招商项目；抓落实，全面落
实二分之一工作法，组织开展专项招商活动；抓服务，采取

“专职保姆”服务和台账式精细化管理，营造最优发展环境。
——洛宁县县长 张献宇

着力构建产业集聚区发展“三大保障”：一是加大产业
集聚区土地收储、投融资和企业担保三个平台建设力度；二
是建设好集聚区水、电、路、气、暖等基础设施；三是优化项
目建设环境，提高项目建设速度。

突出“两个围绕”开展招商：一是围绕产业集聚区主导
产业定位开展招商。重点紧盯以玩具制造为主的劳动密集
型产业，以电子产品生产为主的高新技术产业，以木材加
工、果品加工、食品加工为主的农副产品深加工产业开展招
商。二是围绕关联配套产业开展招商，重点引进延链、补链
项目，发挥集聚效能。

——洛宁县政协副主席、发改委主任、产业集聚区管委
会主任 高铁拴

本报记者 孙小蕊

着力招大引强 发展生态经济

经过高温消毒、灌汁、压盖、喷码等工
序后，一瓶瓶香甜可口的苹果汁、桃汁、梨
汁从生产线上装箱发往全国各地……

这是记者昨日在洛宁湖滨食品有限
公司看到的场景。

洛宁县地处秦岭林果带最东端，土
地肥沃、光照充足、海拔适中，水果品质
十分优良。但由于缺乏果品加工龙头企
业，水果产业无法形成综合经济效益。

2011年9月，占地260亩的洛宁湖
滨食品饮品项目开始建设，2012年年底
一期工程建成投产，如今已生产苹果汁、
桃汁等5大系列20多个品种，日产量70
万瓶。随着湖滨果汁的投产，洛宁水果
的美名传遍全国各地。

在位于洛宁县产业集聚区的洛阳谷
香谷色农业科技有限公司生产车间内，
传统的洛宁蒸肉经过现代工艺技术改
良，成为适合不同地区消费人群口味的
蒸肉系列产品。

此外，在洛宁，沙兰杨加工成的画框
出口欧美、河川滩地种出了美国树莓、普
通农户养起了肉鸭……

洛宁县委书记孙君奎介绍，良好的
生态是洛宁最宝贵的财富，洛宁将始终
坚持“生态立县”发展战略，在招商引资
中，着力打好“生态牌”，坚定不移地走

“科学发展，绿色崛起”之路。
洛宁县依托林、果、烟、牧等农业资

源和生态、区位优势，不断拉长生态产业
链，着力推动生态、环境、资源与经济协
调持续发展。该县紧紧围绕食品饮品生
产、木材精深加工、玩具电子服装、生物
科技等产业，招大引强，发展生态经济。

今年以来，随着投资17亿元的东汉
禽业产业园，投资10亿元的生态旅游、
木本饲料产业化及通用航空项目，投资
6亿元的韩国电子产业园，投资5亿元的
30万立方米东正木业高密度板材，投资
3亿元的20兆瓦光伏发电和农业大棚，
投资1亿元的甘草多糖提取等项目相继
落户洛宁，洛宁县生态经济蓬勃发展、不
断壮大。

打好乡情牌 吸引成功人
士回乡投资

洛宁人念家，外出闯荡有成的洛宁
人都渴望回到家乡投资兴业，回报家乡。

记者在洛宁县产业集聚区韦得电子
有限公司看到，一根根细白线、一条条生

产线，经过工人的巧手，三星等知名品牌
手机的耳机、数据线就“出炉”了。而在
这里投资建厂的正是土生土长的洛宁人
韦万民。

2010年，一直在外闯荡的韦万民毅
然决定回到家乡投资建厂。去年 3 月，
韦得电子正式进驻洛宁县产业集聚区，
当年 5 月即投入生产，现有员工 900 多
名，可年产三星等知名手机的耳机3600
万套。

此外，深圳歌尔电气、谷香谷色食品
都是洛宁在外成功人士回乡投资的企
业。在深圳歌尔电气洛宁分公司，负责
人刘京都告诉记者，公司目前有员工
150多名，基本都是当地人，有一对姐妹
一个月工资加起来有 7000 多元，再也
不用劳碌奔波去外地打工。

中原经济区上升为国家战略，洛
阳—洛宁—卢氏高速公路通车，洛宁
被确定为全省统一战线唯一的“同心”
实践行动基地，产业集聚区优惠政策
层出不穷……洛宁在外成功人士正是
看中了家乡日益凸显的发展优势，怀
着满腔热情回到洛宁建设家乡。洛宁
县审时度势，积极推出优惠政策，搞好
谋划对接，全力打好招商引资乡情牌，
为县域经济发展增添了新的生机与活
力。

建好基础设施 谋求产业集聚

在洛宁县产业集聚区福娃泉服饰有
限公司，工人们正在流水线上生产各式
各样的服装，五颜六色的布料在眼前飞
舞，煞是好看。

公司负责人王京锁告诉记者，去年
11月，公司落户产业集聚区，短短5个月
内就顺利投产。洛宁县产业集聚区管委
会办公室主任王延平说，这还不算快，一
些项目签约后3个月就能投产。原来，洛
宁县产业集聚区自主建设了8栋可租售
的多层标准化厂房，企业只需进行内部装
修、安装生产设备即可生产。洛宁县还
实行标准化厂房租赁补贴，凡租用集聚
区标准化厂房的企业，前3年享受财政等
额租金补贴，投资者一次性购买产业集
聚区标准化厂房的，按成本价出售。

如今，这 8 栋标准化厂房全部租赁
一空。截至去年年底，该县产业集聚区
累计完成基础设施建设投资23.3亿元，
水、电、路等基础设施更加完善。

目前，洛宁县产业集聚区进驻企业
31家，其中规模以上企业21家，用工人
数 2.38 万，初步形成电子玩具制造、农
副产品精深加工等特色主导产业。

本报记者 孙小蕊 特约记者 赵笑菊

突出生态抓招商 绿色崛起正当时

走进洛宁县，蓝天白云下，是满
满的绿意。杨树、柳树、槐树、女贞
和各种类的果树遍布城乡。

生态是洛宁人难以割舍的情
怀，更是洛宁县发展的第一优势和
最大潜力。近年来，洛宁县坚持“生
态立县”发展战略，按照“生态建设
产业化、产业发展生态化”的要求，
利用当地资源，发挥自身优势，发展
特色产业，引进生态项目，壮大生态
产业，推动县域经济“绿色崛起”。

项目名称：花岗岩石材产业园项目
投资额：20亿元
签约时间：2013年4月
项目前景：承接福建石材产业集

群向洛宁转移，建设集石材开采、生
产加工、批发物流、产品销售于一体
的产业园区，并与上海复旦大学合
作，建设新型环保建材厂、中西部石
材集散交易市场。

目前进度：已修通园区及采区道路
16公里，三个采区平台已建设完成，有
5家企业签约，计划进驻园区。

项目名称：东汉禽业产业园项目
投资额：17亿元
签约时间：2013年4月
项目前景：项目建成后可实现禽

类孵化、养殖、饲料、屠宰、熟食及羽
绒制品加工产业一体化，打造禽类
养殖加工完整产业链条，辐射带动
周边县区 100 多个村庄 3 万多名群众
增收致富，年可增加当地农民收入
5.2 亿元。

目前进度：两栋车间厂房主体钢构
已安装到位。

项目名称：绿色茶食品项目
投资额：3亿元
签约时间：2012年11月
项目前景：占地面积 100 亩，建筑

面积 10 万平方米，新上茶点食品生产
线8条，年产果脯等各类茶点食品3000
吨、饮品4万吨。

目前进度：1号、2号厂房钢结构安
装已结束，设备已预订。

项目名称：洛宁湖滨食品饮品项目
投资额：4.5亿元
签约时间：2011年6月

项目前景：占地 260 亩，规划建设
灌装、浓缩、果脯和专利线12条，年产
能 80 万吨以上，主要生产苹果汁、桃
汁、梨汁等50多个品种系列，可实现年
产值6亿元以上、利税8000万元。

目前进度：一期7栋4万平方米标
准化厂房已完工，日产 40 万瓶的瓶装
全自动生产线和 4 条灌装生产线已投
入生产；二期两个榨汁车间和综合办公
楼正在建设；三期职工公租房和研发中
心已开工。

本报记者 孙小蕊

下半年目标：
积极谋划亿元以上项目30个，其中

10亿元以上项目5个，力争签约亿元以
上项目10个，新开工亿元以上项目5个。

实现路径：
一是抢抓多种机遇叠加的有利时机

加大招商力度。紧紧围绕洛宁县着力发
展的环保型有色金属精深加工、生态电
力能源、木材深加工、食品加工、劳动密集
型玩具、电子制造、生物科技等主导产业，

积极深入产业发展最先进地区开展上门
招商；切实加强对国内外500强、行业100
强企业的研究分析和有效对接，与央企进
行战略合作，并吸引中小企业配套跟进。

二是扎实开展“大招商百日攻坚”和
“大员招商”两个活动。集中时间、集中
精力，谋划一批符合洛宁县产业发展方
向的重点项目，引进一批投资规模大、产
业关联度高、发展前景好、带动能力强的
大项目、好项目；重点推进总投资20多

亿元的科技动漫产业园项目、总投资45
亿元的泛家居（木制品）产业园项目、总
投资 30 亿元的中广核风电开发和歌美
飒风电开发等项目。

三是突出四个招商重点。重点引进
以相框、画框、木制工艺品、木制家具为
主的木材精深加工项目，以食品为主的
农副产品深加工项目，以生物科技为主
的战略性新兴产业项目，以及科技含量
高、产品附加值高、有自主品牌的“两高

一有”玩具电子项目。
四是不断优化发展环境。坚持对重

大项目实行“四个一”制度，即每个项目
明确一名分包县领导、派驻一名首席服
务官、确定一个服务单位、提供“一条龙”
保姆式服务，结合全县开展的优化企业
发展和项目建设环境专项治理活动，进
一步解决好行政审批、建设和生产经营
环节存在的问题。

本报记者 孙小蕊

瞄准下半年目标，快速推进

上戈苹果招来“湖滨果汁”，洛宁
蒸肉引来食品企业，遍地杨树拉来木
材精深加工投资……

洛宁县将自身优势变成一个个招
商项目，另辟了一条招商引资的“蹊
径”。

招商引资就是一场竞争，经济“后
发”的洛宁凭什么跟别人拼？拼招商
投入，自己“家底”不厚；拼政策优惠，
自身优势不显。洛宁的优势在哪？在

树多、人多，自然生态好、劳动力资
源丰富。用好用活了这一优势，洛宁
招商引资当然事半功倍。

招商引资的竞争，就是特色优势
的比拼。不少地方不是立足本地特色
优势招商，而是一味让利，甚至以牺牲
资源环境为代价，这无疑是舍本逐末，
捡了芝麻，丢了西瓜。

特色优势，才是招商引资的最大
资本。人无我有，人有我特，从本地的

优势资源出发招商，从产业链的“短
板”入手引资，取长补短，优势互补，着
力延链、补链、强链，方能引来一批企
业，做大一方产业。

打好“特色牌”，唱好“特色戏”，招
商引资，后发也可先至！

突出特色 用活优势

近日，为落实省委常委、市委书记陈雪
枫“真情服务企业，积极破解难题，抓好招
商引资”的要求和市中级人民法院《关于加
强服务企业工作保障经济发展的意见》，高
新区法院在深入调研的基础上撰写了《辖
区企业司法需求调研情况》《涉外企业调研
报告》，出台了推动企业发展的《关于加强
服务辖区企业保障经济发展工作的意
见》，向企业派驻了30名首席法务官、法官
联络员，依法全力保障企业生产稳定大局，
为经济社会平稳较快发展提供有力的司法
服务。

做实诉前服务，建立法院与企业间联
动风险防范机制。一是通过向企业派驻

“首席法务官、法官联络员”形成法官与企
业的联动服务模式，组织法官开展法律讲
座解答企业在生产经营中遇到的法律、政
策难题，增强企业抗风险能力。二是成立
涉企案件综合协调服务中心，设置“绿色
通道”，对涉企案件做到快立、快审、快
执。三是构建法院与辖区其他部门的联
动机制，将法院工作作为服务企业发展链
条上的关键一环,整合资源共同为企业发
展服务。

做深审判实务，发挥司法的能动作用
服务企业。一是选派优秀法官办理涉企
案件，提高效率，缩短诉讼周期，降低企业
诉讼成本，切实解决企业纠纷的“诉累”问
题。二是主动与区重点项目牵头单位对
接，对案件进行全方位信访稳定评估，对
案件可能引发项目的不稳定事项做到提
前预警、提前消除。三是建立办案风险评
估制度。各部门要做到“五个慎重”：对企
业为被告的要慎重立案，慎重办案，慎重
处置涉案财物，慎重处置涉企群体性事
件，慎用强制措施。

做活案外工作，将司法服务向判后和
诉讼外环节延伸。一是推行专门司法建
议。对在涉企案件中发现的问题及时形成
司法建议有针对性地向某类企业提出，帮
助企业实现科学管理。二是建立涉企案例
库。把典型案例向企业发放，使企业直观
地从典型案件中了解法律规则。三是继续
落实好该院已出台的《为涉外企业服务五
项措施》等制度规范，优化服务行为，更好
地帮助企业维权。

截至目前，高新区法院30名首席法务
官、法官联络员对所服务企业全部进行了

走访，发放了首席法务官、法官联络员服务
卡和服务承诺书，收集企业意见建议 120
余条，提出司法建议31次并编写了《企业经
营法律风险提示手册》，审结涉企合同及劳
动争议案件 179 件，为企业执行回执行款
3600余万元。

（杨超锋 胡峰）

高新区法院：把握企业脉搏 助推企业发展

真情服务企业
法 院 在 行 动

在洛宁县产业集聚区，占地101亩、总投资3.8亿元的
龙瑞精密铜管项目建设正酣。该项目达产后，可年产空调
和制冷用精密铜管3万吨，实现销售收入15亿元，利税1亿
元以上。该项目是洛宁县审时度势、积极引导金龙集团在
该县二次投资的新建项目。

早在2007年，金龙集团就在洛宁县投资建设矿产综合
开发项目。项目落户后，洛宁县委、县政府一直思索着，金
龙集团作为世界上规模最大、研发实力最强的精密铜管生
产企业，如果能在洛宁增资投建精密铜管项目，不仅能拉长
产业链条，还能推动该县经济转型。

为了打动金龙集团，该县主要领导亲自洽谈项目，向企
业阐明洛宁县发展铜管产业的优势，并在该县产业集聚区
提前储备了项目用地。金龙集团被洛宁县的诚意打动，决
定在洛宁投资3.8亿元建设精密铜管项目。

项目开建后，由县领导分包，并派驻一名正科级首席
服务官，及时帮助企业解决问题，确保项目顺利推进。这
番诚意，让金龙集团主动介绍河南永达食业集团在洛宁
县投资6亿元建设100万套种鸡养殖项目。

本报记者 孙小蕊

诚意打动对方
企业二次投资

洛宁县落地项目简介


