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采访中，商家普遍表示，目前最受欢

迎的电脑产品仍以平板电脑、笔记本电
脑为主。其中，笔记本电脑的销量占了
整个电脑市场份额的80%。

“与台式机、一体机相比，笔记本电
脑便携性好、性价比高，更受消费者青
睐。”某品牌电脑销售人员说，店里卖得
最快的电脑是售价 3000 元至 4000 元
的中档“笔记本”，而售价在 6000 元以
上的“超级本”，由于其低性价比仍是“曲
高和寡”。

另外，之前一直受冷遇的台式组装
机，近期销量有所反弹。“台式组装机的
销量明显比去年同期好。”白强说，台式
组装机性能强、有扩展空间，深受游戏发
烧友的青睐。

业内人士建议，消费者购买电脑，要
结合自己的实际需求。如仅用于写
作、办公、上网和简单游戏等，选择
价 位 在 3000 元 至 3500 元 的 笔 记 本
电 脑 即 可 ；如 需 运 行 相 对 专 业 的 软
件，制作平面图，可选择售价在 3500

元 至 4500 元 的 笔 记 本 电 脑 。 购 机
前，大家可通过网络对比产品价格，
不要轻信网上的低价产品，应看重其
质量及售后服务。

本报记者 戈晓芳 文/图

超高清电视降价促销

“现在买超高清电视很划算，50英寸的价格直降
2000 元，只需 6999 元。”昨日，在中州路一家电卖场
内，销售人员说，超高清电视是今年的主流新产品，还
有一款55英寸的，现价8799元。

解放路附近一家电卖场销售人员说，不少国产品
牌的超高清电视上市不到一年，便有多款大幅降价促
销，降幅在2000元左右。

“超高清电视主要特点是画面更清晰。”从事电视
销售工作的郭冠林说，市场上常见的全高清电视分辨
率为1920×1080，而超高清电视的分辨率为3840×
2160。在观看超高清图片或影片时，超高清电视的画
面更逼真饱满。

降价促销推动产品更新

“一些国产品牌之所以大幅降价促销超高清电视，
一方面是要加速普及该类产品，另一方面是要借此带
动全高清电视产品销量。”从事家电销售工作多年的周
祥说，家电行业一直有“金九银十”的说法，每年中秋
节、国庆节临近，家电企业、经销商都要为年底冲业绩
做准备。细心的消费者会发现，在超高清电视促销时，
全高清电视也在促销。相比之下，同尺寸全高清电视
要比超高清电视便宜1000元左右。

周祥说，近年来，国外品牌电视产品一直占据高端
消费市场。国产品牌始终把握中低端市场，此类消费
人群对价格较为敏感。因此，价格更实惠的全高清电
视更容易被普通消费者接受。

另外，由于电视产品使用年限长，多年来企业依靠
推出新概念产品来吸引消费者，推动产品更新换代。
继全高清电视产品后，超高清电视自然成了商家眼中
的新宠。

超高清电视尚难普及

周祥说，超高清电视是未来市场的发展方向，就
目前而言，此类产品不会快速普及。目前采用高清
信号的电视频道很少，画面清晰度最多只能满足全
高清电视的要求，消费者即使买了超高清电视也难
有用武之地。

除此之外，目前与超高清电视匹配的播放器市面
上很难买到，且价格不菲。据媒体报道，今年3月，全
球首款家用超高清电视播放器上市，售价约合人民币
8920元。

业内人士提醒消费者，目前全高清电视的配套设
备比较完善，价格也更亲民。以全高清播放器为例，价
格在700元至1000元，适合家庭使用的全高清电视价
格也在3000元至5000元，消费者可根据自身需求购
买合适的产品。 本报记者 王蕾 文/图

业内人士：碍于现行电视信号，
其技术优势难现，普及尚需时日

超高清电视
缘何刚“出世”就打折
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中秋临近，节日期间租车出游成为不
少“无车族”的首选。记者走访发现，今年
中秋节前夕，汽车租赁价格并没有像往年
那样出现上涨。高端车型受冷遇，经济型
车受欢迎。

租车价格平稳，高端车受冷遇

“最近几天，不少顾客来咨询中秋节
期间租车事宜，主要担心届时租车价格会
上涨。”珠江路附近一家汽车租赁公司的
工作人员说，今年租车价格较往年没有明
显变化。例如瑞风商务车每天260元，别
克君威每天 360 元，别克 GL8 每天 400
元。

中州路某汽车租赁公司负责人张立
群说，这两天他们已经签了10多份租车

合同，客户都是中秋节期间要驾车出游的
顾客。虽然中秋节租车高峰临近，但公司
没有提高租车价格的打算。

“日租金160元至400元的车型最受
欢迎，高端车型几乎无人问津。”张立群说，
去年中秋节前，奥迪、奔驰、宝马等品牌旗
下车型租赁情况非常火，今年不行了，一
些老客户纷纷表示今年没有租车计划。

节俭风致租车大客户流失

汽车租赁行业从业者马正喜说，目前
市区汽车租赁公司有近30家，竞争十分
激烈。于是，即使在租车旺季，很多公司
也不敢轻易上调租金。

马正喜说，从目前的情况来看，15日
至16日会迎来租车消费最高峰，届时个

别紧俏车型可能出现租金上涨现象，但涨
幅不大。

“今年中秋节前高端车型出租率很
低，主要是受国内推行节俭影响。”马正喜
说，汽车租赁生意主要靠一些固定大客户。
这些客户常年租用普通车型跑业务，到了节
假日，又临时租用一些“有面子”的高端车带
客户出游。不过，今年自上到下推行节俭，
高端车租赁量较去年下降约50%。

租车出游这些方面需留心

“租车时，租车人需提供相应证件，应
提前准备。”马正喜说，我市市民租车，需
持本人户口簿、身份证、颁发一年以上的
驾驶证以及担保人身份证、户口簿等。同
时，租车人还要预交 3000 元至 5000 元

押金。
还车时，汽车租赁公司会从预交押金

中暂扣 1000 元至 2000 元。一个月后，
如发现所租用车辆没有交通违法记录，押
金全额退还客户。

许多汽车租赁公司要求，客户所租车
辆每天行驶不得超过300公里，超出里程
按每公里1.5元至2元收费。因此，消费
者在与汽车租赁公司签订合同时，应明确
相关条款。

工商部门提醒，消费者选好要租用的
汽车后，应检查车身是否有划痕或损伤，
如果有，应让对方在合同中注明。消费者
最好在签合同前先试驾，以此检查车况。
此外，消费者最好租赁有全险的车辆，一
旦发生事故，可由保险公司理赔。

本报记者 王蕾

中秋租车，高端车受冷遇

【创富主角】

董武伟、何玉梅夫妇，嵩县人。2002
年，夫妻俩在我市高新区租了店面卖干
果，一干就是10年。近年来，干果成本上
涨，加之连锁超市的竞争，他们的生意每
况愈下。今年年初，夫妻俩改行在关林开
了家米线店。

【创富过程】
■品尝近百家米线
米线这种小吃，易学，成本低，有市

场。但隔行如隔山，怎么迈出第一步？
董武伟想出个笨法子：去试吃，吃到

好吃的，想办法加盟。董武伟带上妻子，
开始“泡”米线店，尝汤、品米线，看招牌和
店面装潢。尝完近百家米线，最终他们在
郑州选定一家味道独特、配料丰富的过桥
米线店。闲不住的夫妻俩立刻关了干果
店，跑去郑州“学艺”，从端碗、擦桌做起，
学手艺，学米线店里的“门道”。

今年 4月，夫妻俩的米线店在关林市
场菜市街开张，虽然整条街人流量很大，但
附近挨着好几家米线店，竞争压力并不小。

■送顾客口香糖
开业首月，吃一碗送一碗；降价销售，

送顾客口香糖……夫妻俩的妙招吸引不
少年轻人来吃米线。很快，董武伟的米线
店在关林市场周边小有名气。

夫妻俩特别注重食品卫生和服务。
店内砂锅和配盘都选用白色，餐桌也擦拭
得一尘不染，米线分量确保顾客吃饱，打
包用的塑料袋是耐高温的……

味道独特、分量大、卫生、服务好，小
小米线店有了不少回头客，小店生意越来
越好。周围米线店因扛不住竞争，纷纷挂
出“转让”招牌。也有人看见他生意好，特
意上门谈加盟。

“有人愿加盟，说明你做得好。一起
做才能扩大品牌知名度。”董武伟把加盟
电话印在自家招牌和宣传单上。入秋后，
天气渐凉，他预计吃米线的人会更多。

【创富点评】

■营销很重要 服务最关键
刘玉来（洛阳师范学院商学院院长）：

餐饮业入行门槛低，启动资金少，类似行
业吸引不少人创业。米线店到处都有，有
时一条街就有好几家。但这并不说明市
场饱和或竞争过大生意不好做。恰恰相
反，大家有就餐需求，如能做出特色，就能
吸引顾客。要迎合周边市场，要针对特定

消费群体。
“营销”不只大企业需要，小经营者也

需在创业中引进营销策略，如提供与客户
需求有关的礼品，在使客户受益的同时，
扩大店面影响力。但需要注意营销成本
和持续性，一旦市场打开，就要及时做出
改变。

此外，对于餐饮行业的创业者来说，拼

服务是成功的关键，餐饮业最依赖“回头
客”，口味正宗、质量稳定是打败竞争者的

“撒手锏”。本报记者 武怡晗 文/图

送口香糖的米线店

据新华社全国农副产品和农资价格行情系统监
测，与前一日相比，9月9日，蔬菜价格以涨为主；禽蛋、
猪肉、水产品价格稳中有涨；食用油价格以降为主；牛
羊肉、水果价格略有波动；成品粮、奶类价格基本稳定。

花生调和油、大豆调和油、纯花生油、纯菜籽油、纯
大豆油价格下降，降幅均不足0.1%，纯葵花籽油价格
上涨0.1%；普通鲜鸡蛋价格上涨0.4%，白条鸡价格持
平；臀尖肉价格上涨0.1%，五花肉价格持平；在被监测
的21种蔬菜中，17种价格上涨，2种价格下降，2种价
格持平。

监测数据显示，7月中下旬以来，全国鸡蛋价格总
体呈上涨趋势，近期涨速明显加快。与 7 月 17 日相
比，9月9日，全国普通鲜鸡蛋价格上涨18.6%。各省

（区、市）的鸡蛋价格均上涨，其中吉林、黑龙江、山东、
河南等地的价格涨幅较大。

目前全国鸡蛋价格已与今年春节期间最高水平持
平，超过八成省（区、市）的鸡蛋价格在每千克10元以
上。 （据新华社北京9月9日电）

全国鸡蛋价格
与春节期间高点持平

超高清电视是继高清电视、全高
清电视之后的新一代液晶电视，宣称
以自然逼真的画面让用户“接触真实
的世界”。记者走访发现，近期不少国
产品牌对旗下超高清电视展开促销，
降幅多在 2000 元左右。业内人士指
出，现有电视信号尚无法满足超高清
电视要求，消费者不宜急于购买。
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产品更新换代慢 同质化竞争严重 市场接近饱和

开学季难催热电脑市场
往年7月至9月是电脑等数

码产品的销售旺季。昨日记者
了解到，今年受电脑市场产品更
新换代慢、同质化竞争严重等因
素影响，电脑市场“旺季不旺”。

昨日，在赛博数码广场内，各品牌电脑
专柜显得格外冷清。“今年开学季和往年
不能比，电脑越来越难卖了。”某专营惠普
电脑的商户说，如今家家有电脑，有的甚
至有好几台，市场趋于饱和，买的人自然
少多了。

“与去年同期相比，今年的销量下滑了
三四成。”一家经营戴尔电脑的商户说，去
年7月至9月，平均每月能卖180多台笔记
本电脑，今年最多的时候一月也就卖出了
100台。而且现在从事电脑销售的商家很
多，产品同质化竞争严重，都在打价格战，
生意不好做。

世纪电脑城商管科负责人白强说，今
年商城内电脑的销量比去年同期减少了
30%，为此，不少商家不断拓宽销售面，卖
笔记本电脑、组装台式电脑、耗材以及小数
码产品。

“市场不景气是导致电脑销售量下滑
的主要原因。”白强说，今年以来东芝、松
下等品牌宣布将陆续退出中国笔记本电
脑市场，而联想与宏碁今年也削减了店面
与销售人员的数量，上游疲软对零售商影
响明显。另外，近两年来，电脑产品更新
换代慢，难吸引消费者，也是造成销量下
滑的重要原因。

产品更新换代慢

销量下降逾三成

笔记本电脑仍是主流

电脑卖场内生意冷清

何玉梅在配菜

顾客在选购超高清电视


