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进入11月，国内不少景区门票纷
纷降价，我市景区却鲜见“淡季票
价”。专家建议——

为洛阳淡季旅游加一把火为洛阳淡季旅游加一把火
门票松绑

秋意渐浓，外出旅游的市民在不断减少。进入 11
月，国内不少景区陆续推出了淡季门票，一直呼吁淡化
门票经济的洛阳旅游，能否为景区门票松绑，为淡季旅
游加一把火？
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业内人士表示，近几年来，国内不少
旅游景区实行淡旺季弹性门票价格，这
是旅游业一项较新的营销策略，以小优
惠来提高淡季的人气，带动餐饮、购物、
住宿业，提升景区的知名度。

“目前，我市旅游景区尚没有固定的淡
季票价，都是景区根据实际情况自行推出
节庆日优惠。”洛阳师范学院商学院院长刘
玉来说，弹性门票也是一种旅游营销手段，
如果景区的活动项目丰富，即便减少了门
票收入，也能拉动餐饮、游乐项目等二次消
费，“关键看如何提升人气”。

“如果拿经营景区比作做生意，过去是
酒香不怕巷子深，现在是不仅要勤吆喝，还

得给客人一些优惠。”王镜表示，除去一些
在冬季受冷落的景区外，民俗类、场馆类等
旅游景点，受气候影响较小，同时，我市滑
雪游、温泉游等项目正逐渐成为冬季旅游
热点，若能在冬季推行淡季票价，无疑会对
游客形成较大的吸引力，加速我市冬季旅
游市场的发展。

专家建议，如果景区可以根据自身实
际情况及市场需求来确定票价调整幅度，
并界定淡旺季时间，利用旅游门票价格的
适当调整来吸引游客，不仅有望在漫长
的冬季旅游中抢得先机，也可让市民淡
季在“家门口”旅游，拓展我市淡季旅游市
场。 本报记者 戚帅华

进入 11 月，旅游市场进入传统淡
季。面对客流大减，国内不少知名景区
陆续执行淡季门票价格揽客，相比旺季
票价普遍有25%至45%的降幅，如11月1
日至次年3月31日，北京故宫门票价格由
60元降至40元；12月1日至次年2月28
日，黄山景区门票价格由230元降至150
元，华山门票价格由180元降至100元。

今年受《旅游法》影响，部分旅游热
门景区降价幅度甚至超过五成。例如，
11 月 1 日至次年 4 月 30 日，西藏布达
拉宫门票价格由旺季价 200 元降至
100 元。四川九寨沟和黄龙景区则从

11 月 15 日开始执行淡季门票，其中九
寨沟景区淡季价为 80 元，相比旺季票
价下降超过六成；黄龙景区将从200元
下调为 60 元，降幅高达 70%。对于选
择在淡季一次性游览这两个景区的游
客来说，仅景区门票就能减少支出近
300 元。而旺季门票为 150 元的新疆
喀纳斯景区，甚至从 11 月 15 日起至明
年3月31日期间实行免票政策。

业内人士表示，从市场效果来看，这
些景区的弹性票价措施对各自区域内的
冬春淡季旅游市场均形成了一定的拉动
效果。

按照旅游市场规律，十一黄金周过
后，旅游的旺季效应逐渐减弱，从 11 月
到次年春节前会进入淡季。但在我市的
景区（点）中，除每年牡丹文化节等重要
节会期间，一些景区（点）会出台门票优
惠措施外，大部分景区的票价则是常年
不变。

“对于北方地区的景区来说，由于受
气候条件的影响，冬季往往是一年中的旅
游淡季。游客的旅行需求欲望下降，如果
景区票价坚挺，将挡住相当一部分游客的

脚步。”河南科技大学管理学院副教授王
镜说，价格调整可以吸引更多的潜在消费
者出游，不但可以拉动淡季旅游市场，增
加景区的旅游收入，更挖掘了当地的冬游
资源。

门票价格也是旅行社最为关心的。
我市某旅行社负责人赵泽表示，如果旅
游景区淡季门票价格能够降一些，那么
旅行社也可以把它作为一个卖点，吸引
客人旅游，还可以引导游客错峰旅游，拉
动淡季旅游市场。

降价优惠可拉动淡季市场

创新营销手段方能提升人气11111111111111111111111111111111 国内景区淡季纷纷降价

22222222222222222222222222222222

33333333333333333333333333333333

2013年11月6日 星期三 编辑：郭宁康 校对：武衡 组版：杨燕
洛阳·财经06

不久后去泰国旅游，有望免去繁琐的签证手续，
拿着护照随时出发。据多家媒体报道，近日，中泰双
方达成共识，将加快落实两国互免签证步伐。记者
走访我市旅游市场了解到，作为市民出境游的热门
国家之一，一旦两国游客互免签证，有望带动赴泰游
进一步升温。

去泰国旅游有望“说走就走”

10月中旬，中泰联合发表《中泰关系发展远景
规划》，宣布双方愿商签互免持普通护照人员签证谅
解备忘录，中泰免签排上议程。近日有媒体报道，中
泰互免签的政策已在做前期准备工作，且近期可能
对中国游客先行实施一年多次往返签证的政策。

此前中国公民赴泰旅游签证的形式主要有两
种：一种是当地签证，即在出发前通过旅行社办理签
证；另一种落地签证，即到泰国落地后办理签证。办
理以上两种签证需花费200元到300元人民币。

目前中泰尚未互免签证，办理签证时间在5天
左右。一旦两国互免签政策商谈成功，得以实施后，
两国游客将省下签证费，还能实现“说走就走”。

赴泰游受市民青睐

迷人的热带风情、独特的佛教文化，一直是泰国
吸引游客的重要因素。记者走访我市旅游市场了解
到，目前，泰国是除香港、台湾、澳门外洛阳游客热门
的出境游目的地。

“如果免除签证，赴泰游会更加火爆。”洛阳绿色
假期国际旅行社总经理田利辉表示，中泰旅游一旦
实现互免签证，将省去几百元的签证费用，更重要的
是免签之后游客出游更为便捷，这将对赴泰旅游有
巨大的刺激作用。

洛阳国旅副总经理翟曼红表示，由于价格比较
实惠，泰国游一直是洛阳市民出境游的首选目的
地之一，尤其是电影《泰囧》热映后，去泰国游的人
数不断攀升，泰国游的人数占他们旅行社整个出
境游的1/3左右。若实现旅游免签，人数有望进一
步增加。

自由行将更加火爆

今年9月，市民李坤曾和朋友到泰国自由行，两
个人在泰国游玩了6天，共花费1万元左右。“现在
算算，和跟团旅游的价格差不多，但是自己去更自
由。”李坤说。

记者走访多家旅行社了解到，《旅游法》颁布实
施后，对于自费、购物等问题有了严格规定，很多旅
行线路都做了调整，团费有所上涨，泰国游价格涨幅
相对较大。以前只需3000多元的泰国双飞6日游，
目前已涨至5000元左右。

市旅行社行业协会相关负责人表示，实现免签，
特别有利于自由度大、出游频率高的休闲散客，去泰
国度假或许就像去海南三亚一样方便，会有更多的
游客参加泰国自由行。对于旅行社来说，如何根据
免签政策推出更细化的深度游产品，把传统的观光
型产品向度假型产品转变，这才是最为关键的。

本报记者 戚帅华

免签证利好，
有望促赴泰游升温

孟津鹤翔种植有限公司等
72 户企业未按规定接受 2012
年度年检。依据《企业年度检
验办法》的规定，请上述企业自
本公告之日起60日内到登记机
关 办 理 年 检 手 续 ，并 接 受 处
罚。逾期仍未办理 2012 年度
检验的企业，我局将依法吊销
其营业执照。

未年检企业名单请到孟津
县工商局一楼大厅公告栏查询。

地址：孟津县城慧林路366号
联系电话：67926180

孟 津 县 工 商 局 关 于
2012 年度未年检企业
限期接受年度检验的公告 根据河南省商务厅有关

文件精神，现面向社会公开招

标“洛阳市家政服务网络中

心”建设项目承办单位。请符

合条件单位持相应资质证书

于2013年11月10日16时前

到洛阳市商务局商贸服务管

理科报名。

地址：洛阳市政府办公大

楼806室

咨询电话：0379-63930762

联系人：马女士

公 告 受有关单位委托，我公司
定于 2013 年 11 月 16 日上午
10时在公司拍卖厅公开拍卖
机动车辆一批。车型有别克
商务、桑塔纳、北京现代、猎豹
等。有意竞买者，请携带有效
证件与我公司联系。电话：
65999868 15803798858，监
督电话：62325608。

展示时间及地点：自公告
之日起至 11 月 15 日，标的物
所在地

报名截止时间及地址：11月
15日17时，洛龙区英才路8号院
中泰华庭15幢1单元101室

洛阳天瑞拍卖有限公司

拍卖公告

中国连锁经营协会会长郭戈平5日说，今年以
来，零售业增速放缓的趋势没有改变，在有的区域和
部分业态中，企业面临的压力进一步增大，零售行业
面临关键转型期，预计2013年我国零售业销售额增
速在10%左右。

郭戈平在此间召开的“第十五届中国连锁业会
议新闻发布会”上说，该协会进行的商贸行业典型
调查显示，第三季度我国零售业销售额增长最快
的 两 个 业 态 是 便 利 店 和 超 市，分别为 13.3%和
13%；增长最慢的是百货店和专卖店业态，分别为
7.4%和6.5%。

目前我国零售业的发展主要面临两个问题：
一是增收缓慢。2012年新开店速度明显下降，

连锁百强企业新开店速度仅为8%，为10年来最低，
2013年预计不会超过 2012 年水平。2013 年上半
年，企业大多维持较低的可比增长，甚至是负增
长。此外，网络零售分流严重，对实体店销售产生
较大影响。

二是节支困难。房租、人工、水电费用“三座大
山”有增无减。2012年有超市企业出现大幅亏损，
主要原因是营业成本和费用增加明显。另外，企业
的税收负担也不轻。（据新华社北京11月5日电）

今年零售业销售额
预计增速在10%左右

【投诉】
近日，市民韩先生通过团购网站购

买了瀍河回族区一家酒店的售价88元4
人套餐优惠券。但韩先生到酒店消费
后，酒店方称，由于团购网站系统出现问
题，没有及时将韩先生支付的消费款转
入酒店账户，因此，只能按原价收取142
元餐费。韩先生只好向工商部门投诉。

【维权】
瀍河工商分局接到投诉后，对酒店负

责人及韩先生进行调解。酒店方表示，由
于工作人员在韩先生消费时未及时核对
账户打款记录，因此给消费者造成了不
便，店方将赔偿韩先生遭受的损失。

【提醒】
工商部门提醒消费者，选择团购网

站时，要选择规模大、品牌知名度高的网
站。对于团购网站的相关售后服务条款
及承诺要事先看清楚，避免付款后遭受
财产损失。

有些餐饮企业提供的套餐，看似菜
品种类很多、价格实惠，实际仔细查看菜
品清单后会发现并非如此。例如烤鸭这
道菜，有些企业在套餐清单中，将烤鸭所
搭配的调味酱、卷饼等也分别单列为一
道菜。消费者购买网络团购优惠券后，
应及时保留相关产品的原始网页。即便
过后团购网站在后台修改产品团购价

格，消费者也有凭证为自己维权。
根据国家工商行政管理总局《关于

加强网络团购经营活动管理的意见》中的
相关规定，团购网站经营者不得排除消费
者依法拥有的退货、退款等权利。团购网
站经营者以预收款方式销售团购商品或
服务，不得设定过期未消费预付款不退或
者限定款项只能退回网站账户等限制。

本报记者 王蕾 通讯员 杨铁山

近年来，在淘宝为首的电商巨头炒作
下，被大家戏称为“光棍节”的11月11日，
已成为全民网购狂欢节。仅去年11月11
日当天，淘宝便创下了191亿元的销售奇
迹，电子商务强大的吸金能力，令不少汽
车厂家纷纷试水网络销售。今年的“双十
一”进入倒计时，不少汽车厂家联合淘宝、
汽车之家等电商平台提前打响了汽车网
购大战。

“双十一”网购，汽车也参战

昨日，记者登录淘宝网发现，东风标
致、上海大众、一汽大众、东风雪铁龙、北
京汽车、荣威吉利、江淮、长安等汽车品牌
都在“双十一”这天推出了网上购车促销
活动。在网上了解产品信息、支付定金
后，购车者可凭手机收到的验证码短信到
就近的4S店看车、试驾，线下POS机刷尾
款，签订购车协议，提车。

国内最大的汽车网站“汽车之家”也
宣布，今年将斥资 5000 万元举办首届

“11·11疯狂购车节”，率领众车企加入“双
十一”电商大战。

从各电商公布的信息来看，不同汽车
品牌优惠力度不一，多是采用在裸车价格
上给予降价优惠，并且附赠礼品等。“上月
底，我们收到了厂家关于参加‘双十一’淘
宝促销的通知，已提前备好了充足的车
源。”我市某自主品牌汽车经销商说，相比
4S 实体店的让利，“双十一”网上的让利
更大，像他们目前热卖的一款轿车，4S店
每台车最低可降 9000 元，但网上给出了
1.3万元的让利幅度。

线上线下联动渐成新趋势

早在2011年4月，吉利全球鹰旗舰店
就入驻了淘宝商城，开国内汽车品牌与电
子商务营销相结合先河。随后，比亚迪、
东风日产、雪佛兰、MG 等车企都陆续进
驻淘宝商城。近几年，我市也有不少汽
车销售店开设了网站，并在网上经营订车
业务。

“线上线下联动已成为汽车销售的新
趋势。”北汽汽车 4S 店负责人黄振虎说，
目前的网络售车，其实质是车商在网络上
搭建了一个展示和销售的平台，购车者通

过网络多媒体和3D模型等多角度了解车
辆信息，自由选择车辆的配置后，通过网
络支付四五百元至千元不等的定金后下
单。然后，到实体店看车、试车、签订合
同、提车，所售汽车的相关后续服务等也
是由实体店承担。因为网上促销的优惠
力度大，而且购车者所承担的风险小，使
得越来越多的人开始选择线上线下联动
模式购车。

记者查阅相关网页发现，淘宝网在线
销售的各品牌汽车的销量呈上升趋势，有
的售出几十台，别克、雪佛兰、东风标致等
热销车型的销量已多达五六百台。

实体店仍有较大生存空间

不过，也有不少业内人士担心，线上
线下会产生无序竞争，扰乱市场。

一汽大众 4S 店负责人苗培说，网上
购车通常是厂家直接与电商平台展开的
合作，一般不会用店面主打的车型做线上
促销，会特别推出一些纪念版、限量版车
型发售。这里面存在一定隐患，如果厂家
或者某个经销商以低于市场的价格在网

上卖车，那就扰乱了市场价格秩序，会引
起其他经销商的不满。而且，汽车作为一
种大宗商品，有自己的特性，需要持续维
护、保养、修理，不像服装、家电、日用百货
网上下单、交货两清。目前 4S 店的很多
功能还是不可替代的，因此网络购车不可
能取代现有的4S店模式。

“最好，能线上线下配合，合力发挥各
自的优势，共同促进车市的繁荣。”有业内
人士表示，多年以来，汽车一直通过汽车
4S 店、汽车卖场等传统方式进行销售。
这种方式比较直观，但缺点是成本高。网
上售车的销售模式则具有低成本运作的
天生优势。网络可作为店内销售手段的
一种补充，通过网络挖掘潜在用户，把网
络销售和店内销售结合起来，是目前比较
现实的做法。

本报记者 戈晓芳

电子商务强大的吸金能力，令不少汽车厂家纷纷试水网络销售。业内人士表示——

线上线下联动将成汽车销售新模式

餐饮团购优惠多 当心店方服务打折


