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花木兰女扮男装替父从军的故

事，你一定知道，可是你知道花木兰
与洛阳牡丹有什么关系吗？

正是她在1500年前把洛阳牡丹
带到了她的老家陕西延州，让它在万
花山繁衍开花。

花木兰是哪里人？有人说是陕西
延州人，有人说是河南商丘人，有人
说是安徽亳州人，还有人说是四川
人。多数专家认为，花木兰应是北魏

时的陕西延州人。
花木兰的家乡在延安之南20公

里的万花山花源头村。万花山是我国
野生牡丹的一个生长地，有野生的矮
牡丹和紫班牡丹分布，花开时节满目
芳菲。欧阳修在《洛阳牡丹记》中提到，
丹州、延州一带的野生牡丹很多，但当
地人不以为意，认为“与荆棘无异，土
人皆取以为薪”，砍来当柴烧。花木兰
家对面的山上，就长满了野生牡丹，她
从小就深深地爱着家乡的牡丹。

乐府民歌《木兰辞》中载，木兰
“旦辞爷娘去，暮宿黄河边”。相传，大
军宿营的“黄河边”就是新安县的青
要山。在青要山的苍田村西，有一座
海拔 1010 米的木兰山，山上还有一
座木兰寨。千百年来，这里流传着青
要山女神武罗暗助花木兰大军穿山
过河的动人传说。

传说这一天，花木兰随大军来到
青要山，准备从这里北渡黄河。谁知，
这里群山绵延，山高峰险，根本找不
到一条穿越山峦的路。这时日近黄
昏，夜幕降临，将士们只好下马宿营。
花木兰内心焦急，辗转反侧，直到三
更才迷迷糊糊地闭上了眼睛。

蒙眬之中，一个秀丽端庄、英气十
足的女人来到她面前，对她说：“我是
这山中的武罗，知你代父从军，很敬佩
你。这里山高峰险，误了你们的行程，
明晨我就助你一臂之力，你可以箭穿

这些山，打开一条路。”花木兰惊喜地
从梦中醒来，乃是南柯一梦，给她托梦
的正是主司青要山的女神武罗。

天明时分，花木兰走上山巅，在
晨光曦微中，深深地吸了一口气，然
后搭箭拉弓，向前面的群山射去，那
箭“呼呼”生风，离弦而去，直刺群山。
顿时山崩地裂，响声如雷，三箭射中
的大山出现三个豁口，崩落的碎石填
平山谷，出现了一条大路。将士们望
空跪拜，然后飞马过山，直奔黄河渡
口。从此，当地人把这山改名“木兰
山”，又建了“木兰寨”，那三个箭穿的
山豁分别取名“一道箭”“二道箭”“三
道箭”。

打了十多年的仗，花木兰在北魏
京都洛阳的明堂上见到了天子。花木
兰不愿为官，终于回到了离别多年的
故乡。

花木兰与洛阳牡丹的关系就发
生于她在洛阳短暂停留的这段时间。
南北朝时，我国已有牡丹作为观赏花
卉栽培，花木兰看到洛阳牡丹品种很
多，万紫千红，而她的家乡多为野生
牡丹。据载，花木兰在洛阳搜集了不
少品种的牡丹种子带回家乡，将这些
种子种在了万花山上，一生精心侍弄
这些牡丹。花木兰活到 80 多岁，死
后，按她的遗愿葬在了“一睁眼就能
看到牡丹”的万花山。这里至今还有
花木兰的墓地和陵园。

花木兰
万花山上种牡丹
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最重要的作品之一，再现了清朝开
国的宏阔历史和清朝第一帝努尔
哈赤的传奇人生。

努尔哈赤以“十三副遗甲起兵”，
统一女真诸部，创建八旗，制定满文，
建立后金，进而袭抚清、克开铁、占沈
辽、下广宁，开创清朝三百年基业。
努尔哈赤既播下了“康乾盛世”的种

子，又埋下了“光宣哀世”的基因。
明世宗嘉靖三十八年（公元

1559年），塔克世和额穆齐的长子努
尔哈赤，在明建州左卫苏克素浒河
部赫图阿拉（今辽宁省新宾满族自
治县永陵镇赫图阿拉村）诞生了。

在女真人中流传着一个神话
故事，《清太祖武皇帝实录》记载：

满洲原起于长白山之东北布
库里山下，一泊名布尔湖里。初，
天降三仙女，浴于泊，长名恩古伦，
次名正古伦，三名佛古伦，浴毕上
岸，有神鹊衔一朱果，置佛古伦衣
上，色甚鲜妍。佛古伦爱之，不忍
释手，遂衔口中，甫着衣，其果入腹
中，即感而成孕。告二姊曰：“吾觉
腹重，不能同升，奈何？”二姊曰：

“吾等曾服丹药，谅无死理；此乃天
意，俟尔身轻，上升未晚。”遂别去。

后来佛古伦生下一个男孩，姓爱
新觉罗氏，名布库里雍顺。布库里雍
顺长大成人，举止非凡，相貌奇伟。
佛古伦给他一条船，让他乘船顺牡丹
江而下，穿过丛林峡谷，到牡丹江与
松花江汇流处的斡朵里（今黑龙江省
依兰县南）。这个仙女所生的布库里
雍顺，就成为满洲的始祖。

佛古伦吞朱果的神话故事除
了反映满族先世同样经过只知其
母、不知其父和以鹊为神、图腾崇
拜的原始社会历史，还蕴含着一个

启示：长白山和黑龙江一带的广阔
地域，是努尔哈赤先世历史久远、
气势磅礴的历史活动的舞台。

努尔哈赤的直系祖先，史料最
早的记载是元末的猛哥帖木儿。猛
哥帖木儿是大金的后裔，他的驻地
斡朵里城，曾是辽、金、元三朝的北
方重镇。在这个地区环居的女真三
部，习称为“移兰豆漫”。“移兰”为满
语ilan的对音，意为三；“豆漫”为满
语tumen的对音，意为万，引申为万
户。“移兰豆漫”即三个万户府。猛
哥帖木儿的祖辈世袭为斡朵里万户
府的万户，统领所属女真军民，为元
朝政府耕猎纳贡、镇抚北边。

洪武元年（公元1368年），朱元
璋推翻元朝，建立明朝。永乐初年，
明永乐帝派钦差千户王教化等持谕
前往招抚猛哥帖木儿，表彰他“能恭
敬朕命，归心朝廷，朕甚嘉之”。猛
哥帖木儿受谕后，于永乐三年（公元
1405年）年底到南京入朝。

朝鲜《李朝实录》记载，猛哥帖木
儿是明成祖的亲戚。他同明朝政府
保持密切的臣属关系，并为明廷悉心
任事。宣德元年（公元 1426 年）正
月，猛哥帖木儿受到朝廷封赐。

宣德八年（公元1433年）六月，
猛哥帖木儿在斡木河之变中被
杀。他“归心朝廷”的诚耿忠心，对
其后裔产生了深远的影响。

11 神鹊后裔
与“移兰豆漫”

“0首付0利息”“0利息0月供”，车市这种优惠的汽车金融贷
款业务吸引了不少购车者的目光。不过业内人士提醒，这类购车
方式虽然很诱人，但消费者还需结合自身的经济情况慎重选择。

“0元购车”成促销法宝

近日，记者走访了市内部分4S店发现，为招徕顾客，不少经
销商打出了“0元购车”“0利息0月供”“首付30%，1年内免利
息”等促销宣传标语。

“目前，店内正在开展‘0利息0月供’的促销活动，少数特
价车还能享受0元购车。”龙门大道附近一家合资品牌4S店的
销售人员说，0元购车、免利息的促销活动，吸引了不少人前来
看车、购车。

除此之外，不少高端品牌汽车经销商也打出了贷款买车免
利息的口号。像某德系品牌的进口越野车，每款车型都有车贷
优惠方案，且“0利率”几乎成为主打。

贷款不用付首付和利息？

一名不愿意透露姓名的业内人士表示，这些都是厂家拉动
销售的一种促销方式。像“0元购车”的首付款，可以刷信用卡
首付，或者由厂家先垫付，而利息则一般是由厂家补贴。

“参与‘0元购车’的车型多是一些车价在10万元左右或10
万元以下的车型。”该业内人士表示，这类车型的价格低，厂家所
要垫付的资金相对少，不会影响其资金链。而一些进口车，则多
需要支付30%至50%的首付款，只是1年以内可免贷款利息。

采访中记者发现，所谓的“0元购车”，并非零费用，经销商
会根据不同价位的汽车收取几千元甚至上万元的手续费。另
外，有些“0利率”购车就不能享受相关活动的现金优惠，自己喜
欢的车型不一定能享受“0利率”。

结合自身情况慎重选择

目前，市场上所提供的购车按揭方式主要有三种，即通过汽车
金融公司、中介担保和银行贷款。一般来说，汽车金融公司的利率
多在10%左右，比较高，贷款手续相对简便。而银行贷款基准利率
为6.15%，但根据客户的不同类型，多数在此基准利率的基础上要
上浮20%至40%，比汽车金融公司的利率低，但手续烦琐，通常还
要有不动产进行抵押。而通过中介方担保购车的业务，可以大大
缩短审核时间，并且由他们直接为客户办理贷款、保险、维修等服
务。

“0元购车”“0利息0月供”等优惠的贷款模式，多是经销商
与汽车金融公司和中介担保贷款公司合作推出的购车活动。

业内人士表示，“0 首付 0
利息”“0 利息 0 月供”购车虽
然很诱人，但消费者还需结合
自身的经济情况慎重选择。

本报记者 戈晓芳

面对诱人的“0元购车”——

划不划算 需细掂量

方便快捷成本低

随着微信朋友圈的流行，不少人开
始在朋友圈里做起了熟人的生意，下
单、汇款全凭口头承诺及熟人间的信
任。当下，这种交易模式又出现了新变
化：卖家只需点击链接分享，便可以让
所有产品在朋友圈流通；而买家只需点
击链接，就可以用银行卡或支付宝等直
接进行支付。

这种新的交易平台叫“微店”。“像
淘宝一样，‘微店’可以发布商品的图
片、介绍及价格等信息。如果有买家看
中，可以直接下单购买，整个过程十分
便捷。”市民孙雅曼说。

孙雅曼是从今年年初开始经营“微
店”的，她主要从香港等地的免税店代
购，赚取10%的代购费用，并因此积攒
了一批老顾客。她每天的工作，就是将
供货商发来的商品图片和文字介绍等
信息放到自己的“微店”上，如果有人
订，就进货。

“因为不需要提前备货，经营“微
店”基本是零成本。”孙雅曼说，她的圈
子里不少朋友虽然已有实体店和淘宝
店，但也都加开了“微店”。

交易简单藏风险

那么，如何开“微店”呢？记者体验
后发现，手机用户只需下载一个“微店”
程序，然后一步步填写资料，便能轻松
开店，整个过程只需2分钟左右。注册
成功后，可以添加商品，完善信息后，便

可将商品的信息发到朋友圈，买家点开
后便可直接交易。

然而，在如此简单快捷的开店方式
下，并非所有卖家的信誉都有保证，买
家的购物风险也就随之而来。

家住西工区的杜柯说，半个月前，
他在朋友圈看中一款背包，对方表示
价格比实体店低而且质量有保证。出
于对朋友的信任，他将 650 元货款打
入对方账户。然而，收到的包让他大
失所望——不但皮革味刺鼻，做工也
十分粗糙。

业内人士表示，由于“微店”仅仅依
靠熟人之间的信任，缺乏像支付宝这样
的第三方资金托管平台，难免存在许多
风险，如付款不发货、无法退换货等。

“微店”购物需谨慎

采访中记者发现，在朋友圈里搞
推销的卖家大多是个人，其主要销售
方式是朋友推荐，而且常常通过展示
货品专柜、快递单、专柜小票来“诱惑”
圈里的朋友。多数人的销售都是靠朋

友帮衬，再由朋友介绍给其他朋友来
维持生意。

记者从市消协了解到，目前我市还
没有接到有关“微店”购物的投诉。这
主要是因为微信是基于朋友社交的网
络工具，销售方、购买方都是朋友，即使
出现纠纷也不会公开，大多数会选择私
下解决。

该工作人员同时表示，“微店”目前
还是新兴事物，没有营业执照，没有销
售凭据，很难确定责任主体，是现行《中
华人民共和国消费者权益保护法》监管
的“真空地带”，一旦出现纠纷，维权会
很困难。因此，销售者通过“微店”购买
物品，务必要求卖家提供发票，以保证

“三包”服务，同时也有利于维权。
本报记者 戚帅华

随着微信朋友圈的流行，“微店”悄然兴起。业内人士提醒——

“微店”很便捷 购物藏风险

【投诉】
2013年9月30日，消费者张女士

在新区一家具店定制了总价 2.5 万元
的木门、门套、窗套，支付定金及预付款
共计2万元，合同上约定的交货时间是
2013 年年底。然而一直到今年 3 月
初，商家仍未交货。张女士认为商家违
约，便向工商部门投诉。

【维权】
市工商局关林分局古城工商所执

法人员接到投诉后，立即展开调查。该
家具销售店的负责人称，之所以迟迟不

能交货，主要是因为与张女士签订合同
后，家具生产厂家恰好进行厂房改造，
因此延误了生产。

张女士认为，自己交付的定金及预
付款为2万元，商家应以此为标准进行双
倍补偿。

工商执法人员表示，根据《中华人
民共和国担保法》规定，定金的数额由
双方当事人进行约定，但不得超过主合
同总额的 20%。因此，张女士支付给
商家的定金只能按照 5000 元计算。
最终，相关商家退还给张女士预付款

1.5 万元，双倍返还定金 1 万元，合计
2.5万元。

【提醒】
工商部门提醒，消费者与商家签订

合同或做出书面约定时，要注意定金的
金额不得超过主合同交易额的 20%。
根据《担保法》规定，如果消费者付定金
后，没有履行约定义务，则无权要求商
家返还定金；反之，如果商家违约，应双
倍返还定金。

作为商家，在与消费者签订合同时，
一定要考虑清楚自己是否能按照约定时

间、内容履行合同，避免不必要的纠纷。
同时，消费者在与商家签订合同或

进行书面约定时，不仅要写清楚交货时
间，还要详细列出家具附带的各类配
件，并在收货时仔细对照检查。

本报记者 王蕾 通讯员 王晓玲 许红彩

商家迟迟不交货 消费者终获赔偿

《像魔术师一样思考》

作为一名出色的魔术师，在作者探索魔术世界的旅程中，为了弄清楚魔术师们究
竟是怎样通过控制观众的注意力、意识和思维，创造出那些令人称奇的魔术效果，斯
通深入挖掘了人类的本性和认知的本质。这些疑问最终都会归结为一个关键性问题：
大脑是如何感知世界的，这些感知又怎样影响了人类的日常生活。本书完整呈现了作
者的探究过程。

亚历克斯·斯通毕业于美国哈佛大学，并获得哥伦比亚大学物理学博士学位。这
本书里不仅有读者想了解的魔术奥秘，更重要的是，它会将魔术师们神奇的“魔法”赋
予你的思维，让你的思维方式与众不同。

★作者：亚历克斯·斯通（美）
★出版社：中信出版社
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10日至14日 新区会展中心

财经视点

招标单位：洛阳盈泰和城

房地产开发有限公司

项目名称：迎宾馆升级改

造工程

工程规模：总建筑面积约

73749.54平方米

工程地点:西工区人民西

路6号

联系电话：15303898212

迎宾馆升级改造
项目主体工程
施工招标公告

现洛阳正商置业有限公司申请办理涧

西区小所村安置房项目建设用地规划许可

证。根据国家城乡规划有关法律、法规规

定，现将有关事宜公示如下：

一、项目单位：洛阳正商置业有限公司

二、项目概况：该项目位于涧西区，用地

东至小所村用地界、西至规划路、南至坦克

路、北至小所村用地界，总建设用地面积

21726.517平方米。

三、用地性质：居住兼容商业

四、公示时间：自登报之日起七个工作

日

五、监督电话：63225083 63917263

洛阳市城乡规划局

洛阳市城乡规划局
建设项目公示

随着微信朋友圈的流
行，不少人开始在朋友圈发
布商品图片或文字描述，做
起了熟人的生意。记者调
查发现，以朋友圈为交易平
台的“微店”虽然十分便捷，
但是由于没有交易担保平
台，对买家来说存在一定风
险。

核
心
提
示


