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【创富主角】
马朝华，26岁，今年大学毕业后在西工区创办

了一家儿童国学教育机构。由于其市场定位清晰、
课程设计科学等，吸引不少学生和家长前来报名。

【创富过程】
■校园实践 积累经验
琴棋书画、礼仪常识……博大精深的国学经典，

让马朝华有了从事国学教育的念头。为此，在上大学
期间，他广泛参加各种实践活动，为“圆梦”做准备。

大一时，马朝华在学校附近创办一个培训班，开
设吉他、古筝、二胡等课程，小获成功。尔后，他又相
继成立艺术高考部、组建校际音乐艺术团……

在实践中，马朝华逐步积累起人脉和经验，也增
强了他创办国学教育机构的信心。

■明确定位 服务儿童
当下，培训机构众多、培训内容繁杂，只有明确

市场定位，才能在激烈的竞争中得以生存。
“儿童教育前景广阔，投资需求强劲，我便将目

标锁定在这一群体上。”马朝华说，今年年初，适逢毕
业季的他开始多方准备，积极为实现自己的创业梦
而努力着。

今年6月，马朝华的国学教育机构正式招生。
■体验学习 深受欢迎

“我们将6月定为免费体验月，孩子在这里可以
免费体验学习。”马朝华说，此举意在提高知名度、赢
得客户群。

在实际教学中，马朝华采取激趣、熏陶、示范等
教学方法，开设有艺术、武术、礼仪等课程，受到了孩
子及家长的欢迎。

目前，已有60余名孩子报名试听或学习，前来
咨询者更是络绎不绝。

【创富点评】
洛阳师范学院商学院院长刘玉来教授：儿童教

育有理（思维方式、逻辑方式等）的需求，也有术（基
本技能，如音乐、马术等）的需求，马朝华选择了“理
术合一”，将目标定位、市场细分、体验营销等引入教
育培训服务中，取得成功也就顺理成章了。

本报见习记者 姜明明

借力国学教育
迈出创业步伐

夏季上班族午休时光难打发，一些商家
趁机推出美容、喝茶等限时服务套餐——

午休藏商机
休闲应合理

“以前周一到周五，白天店内的
客人非常少，但自从我们推出‘午休
时光套餐’后，几乎天天客满。”凯旋
路附近一家美容店的负责人常月霞
说，上月初她到上海出差时发现，那
里不少美容店都推出了午休特价服
务 活 动 ，生 意 十 分 红 火 。 回 到 洛 阳
后，她便在店内开展类似活动，并向
附近的公司、企业员工推广。自活动

推出后，每天中午都会有六七位顾客来
消费。说起消费内容，其实很简单——
顾客只需花 10 元钱做个面膜，就可以
躺在床上舒舒服服睡一觉，店内的工
作人员还提供叫醒服务。

市民赵秀玲说，她的工作单位在凯
旋路附近，家住瀍河回族区，中午下班回
家的话时间太紧，留在办公室又没法好
好休息。因此，到美容店做个美容兼午

休成了她最好的选择。
在中州路附近经营一家茶社的张

鹏说，由于自家店的位置不临街，除周
末外平时生意比较冷清。一次，他听到
有顾客抱怨中午下班后无处休息，于是
灵机一动在店内推出了“午休时光”服
务，周一至周五每天 12 时至 14 时半价
收费，吸引了不少附近的上班族过来喝
茶打牌。

记者在走访中发现，虽然我市已有
个别商家开始抢占午休经济这个商机，
但绝大多数商家还未针对这一市场推出
特色服务。

洛阳商业联合会副秘书长付王鹏认
为，我市不少写字楼就在商圈附近，许多
上班族中午无处休息时，可能会到附近

的一些服装店、化妆品店逛一逛打发时
间。对于这类人群，商家倒不如借机推
出“午休限时特价”活动，激发他们的购
买热情，让客流量转化成订单量。

对于快捷酒店、咖啡厅、西式餐厅等
场所，午休经济更有潜力可挖。以快捷
酒店为例，平日里会有钟点房，但价格较

高，普通上班族肯定不会为了午休去光
顾。商家可以推出包月套餐，降低收费
标准从而实现薄利多销。另外，咖啡厅、
西式餐厅的经营者也可以根据午休时间
短的特点，在店内放置大型视频播放设
备，播放影片或世界杯足球赛录像，以吸
引更多消费者。

市第一人民医院神经内科主任王素娟
说，如果大家选择午睡，需要注意不要吃过
饭后就立即睡觉，这样可能引起食物反流，
使胃液刺激食管，让人感觉不舒服。最好
饭后过20分钟再午睡，且睡眠时间不要超
过1小时。

王素娟提醒，上班族午休时间到美容
院简单做个美容或按摩能有效缓解疲劳，
或者去健身房做瑜伽也有同样功效。不要
做剧烈运动，因为剧烈的身体活动会影响
一个人下午上班时的精神状态，同时也不
利于健康。 本报记者 王蕾

潜力巨大，值得更多商家关注

午休时间，
宜轻松休闲忌剧烈运动

“毕业季”和“就业潮”接
踵而至，带动我市房屋租赁
市场迎来小高潮。近日，记
者走访发现，今夏我市旺季
租房，租金并未出现太大的
涨幅，相对比较平稳。
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炎炎夏日，如何打发午休时光，成为一些工作单位离家
较远的上班族的烦心事。业内人士认为，午休消费市场潜力
巨大，商家应打破思维定式，深入挖掘市场。医生提醒市民，
午休重在放松心情、降低疲劳感，不宜参与过于剧烈的休闲
活动。
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看准商机，淡季变旺季

应届毕业生是主流
建筑设计师沈丽，在王城大道北段有

一套两室两厅的住房，带简易家电。上
周，她在我市某房地产信息网站上登记
了一条房屋出租信息，月租 1500 元。信
息挂出当天，就接到了近 10 个求租电
话。“来看房的，应届毕业生占了三成以
上。”沈丽说，最后她把住房租给了三名刚
从河科大毕业的学生，并与他们签订了一
年的合同。

“6月以来，来租房子的人比平时多了
近三成，其中大多数是刚毕业忙着找工作
的学生。”牡丹广场附近一家房产中介公
司的工作人员王志豪说，由于没有经济基
础，毕业生们普遍希望找短租房或者合租
房。

除应届大学毕业生外，暑期实习、打

工和准备考研的在校大学生，也是近期房
屋租赁市场的活跃群体。

租金未出现太大涨幅
旺季租房，租金一般都会上涨。然

而，不少中介公司表示，今年夏天，我市房
屋的租金并未出现太大的涨幅。

我市某大型房产中介公司的负责人
白松潮说，从他们经营的 30 多家门店统
计的数据来看，洛阳的房屋租赁价格自去
年出现一次大的涨幅后，今年以来房屋租
赁市场价格一直比较平稳。

像市区南昌路、凯旋路、辽宁路、纱厂
南路、政和路等繁华路段，带有简单家具
的两室“双气”房，月租金在1800元左右；
家电齐全的公寓，月租金 1600 元；带装
修、配电梯的三室“双气”房，月租金则在
2500 元左右。这些路段的租价，与去年
同期相比差别不大。

业内人士表示，导致租金涨幅不大的
主要原因是，今年房地产市场不景气，导
致不少空房流入到了出租房市场，造成房
源较多，租金自然上不去。另外，今年因
城中村征迁的租房需求有所减少，市场供
需比较稳定，价格也相对平稳。

留意细节 量力而行
目前，我市租房市场上主要有单独租

房、熟人合租、和房东合租、和二房东合
租等租房方式。这几种租房方式，在舒适
度和价格方面各有优劣。

王志豪说，租房者如果想要独立的空
间，且具有一定的经济实力，可选择单独

租房。不过，由于大学生刚刚步入社会，
一切都得“从零开始”，可选位置稍偏但交
通方便、价格便宜的房子，租金最好控制
在自己月收入的1/3以内，这样才不至于
影响到日常生活。

至于与他人合租，也并不是人越多越
好。一般来说，两居室与三居室合租的人
数分别以 2 人、3 人为宜，人数过多，容易
产生矛盾，影响工作和生活。

如果与房东一起住，在签订合同的
时候，更要多注意一些细节，如明确房

租、水电费、有线电视费等费用的分担问
题，把双方的权利和义务分清，以免日后
产生不必要的纠纷。另外，法律上“二房
东”如果将租赁屋转租，必须经过“原房
主”的同意或承诺，否则无效。因此，大
学毕业生可以要求查看“二房东”与“原
房主”签订的租赁合同。转租合同的终
止日期不得超过原租赁合同规定的终止
日期。否则，一旦发生“二房东”走人的
情况，租客将蒙受一定的经济损失。

本报记者 戈晓芳

随着高校毕业生陆续进入社会，房屋租赁市场也进入了暑期小旺季——

租客多为学生 租金波澜不惊

关注暑期市场

今年上半年，我市楼市遭遇了成交量下降、市场
观望氛围浓的窘境。业内人士表示，目前楼市正处
于调整期，房企若想健康发展，还须苦练“内功”。

楼市成交量下降
道北一家楼盘的销售负责人说，今年以来，每逢

节假日，他们楼盘都会有针对性地推出体验式主题
促销活动，来参加活动的人虽然多，但只起到了“暖
场”的作用，真正下单的顾客很少。

开发商们表示，目前，房地产市场进入了调整
期，市场观望氛围很浓，成交量明显下降。

业内人士认为，这新一轮房地产调整，主要源于
市场的内在力量，因此调整时间或超过以往。

“但从长远来看，洛阳楼市仍有较大的发展潜
力，平稳上升将是未来的发展趋势。”开元大道东段
某楼盘负责人说。

房企谋发展须苦练“内功”
那么，处于楼市调整期的房企该如何谋发展

呢？
“房企要健康发展还须苦练‘内功’。”瀍河回族

区某楼盘相关负责人说，在市场低迷阶段，开发商应
借机放慢自己的开发节奏，提升产品品质，并创新营
销方法，提高品牌知名度。

同时，针对高层住宅已出现的供大于求的局
面，业内人士建议
开发商在开发过
程中切勿“跟风”，
需对市场需求进
行调研后合理规
划。
本报记者 戈晓芳

今年上半年，我市房地产市场成交量
下降、观望氛围浓，业内人士表示——

楼市仍有潜力
房企须练“内功”
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绘制 雅琦


