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吾夫宋继贤，原籍江苏省沭阳县，1941年参加革命，

生前系洛阳市钟表工业公司离休干部，因病医治无效，于

2015年6月15日零时10分不幸去世，享年95岁。定于

6月17日8时30分在洛阳殡仪馆安泰堂举行告别仪式。

妻：黄云芬 携子女

哀告

讣告

连日来，气温逐渐走高，车辆容易爆胎。如何让轮胎经
受住夏日“烤”验？遇到危急情况该如何应对？记者进行了
采访。

夏季路面温度非常高，行车时，轮胎与地面接触后温度
随之上升。如果在高速公路上行驶，轮胎摩擦变形，受热膨
胀，气压升高，一旦超过临界点，很容易发生爆胎。

“夏天通过给轮胎放气降压，以此预防爆胎是不对的。”
王城大道某汽车4S店的汽车顾问介绍，胎压过低会加重汽
车的负担，不但会使油耗升高、发动机过热，还会增加对轮
胎的磨损。

“即便是夏季，汽车的胎压也不能低于额定胎压。”该汽
车顾问说，夏季及时的胎压监测是必要的，如果开长途的
话，最好每两小时停车20分钟，以便让轮胎冷却。

此外，专家提醒广大司机，要养成勤检查轮胎的习惯，
一旦发现轮胎出现鼓包、破裂就要及时更换。同时，夏季的
轮胎花纹磨损较快，车主应及时清理胎面，挖掉嵌入胎面花
纹中的小石子和其他硬物，“夏天停车还应尽量避免阳光直
晒，因为这样可能导致胎面加速老化”。

负重、超载的大货车是易发生爆胎的高危车辆，汽车顾
问建议普通私家车主行车时注意与大货车保持安全距离。

“夏天炎热，驾驶员容易产生急躁情绪，但驾驶一定要
‘稳’。”汽车专家称，保持良好的驾驶习惯，将大大降低爆胎
风险。他建议，尽量保持汽车直线行驶，并减少制动，在确
保安全的情况下“以滑代刹”，减少轮胎与地面因停车过快
造成的非正常磨损；应尽量选择在较平坦的路面行驶，遇有
凹凸路面时应提前减速慢行，避免冲击轮胎。

如果在驾驶过程中爆胎怎么办？
“发生爆胎后，千万不要紧急制动或猛打方向盘，这样

容易发生钢圈脱离、汽车翻滚等危险情况。”该汽车顾问说，
一般爆胎情况分为两种：前轮胎与后轮胎。如果后轮胎爆
胎，车辆只会发生上下震动，这时只需要把车慢慢停下来即
可。如果前轮胎爆胎，车辆就会发生倾斜，应抢在偏驶前点
踩刹车，同时适度将方向
盘向爆胎轮胎的相反方
向打，尽力保持车辆直
行，缓缓将车停下。

本报记者 李冰

大热天
车胎如何经受“烤”验

【主角】
身着统一的黑色西装，酷酷的外表

掩饰不住这些年轻人的稚气，而言谈中
又充满自信和朝气……没错，他们是一
群在校大学生，因为共同的创业梦走到
一起。

如今，他们正掘金 3D 照相这一新
兴市场，以期“占领这一领域的洛阳
市场”。

【历程】
■结缘3D照相纯属巧合
在该项目的创业团队中，年龄最大

的叫邵亚峰，今年23岁；年龄最小的才
21岁。

说起他们结缘3D照相，着实是机缘
巧合。正读大三的邵亚峰说，今年寒假
前，他和几名小伙伴本想找个兼职或见
习的岗位，赚些钱并积累点社会实践经
验。就在这个时候，一名小伙伴偶然联
系上在英国留学的朋友，对方正在国外
开展3D照相业务。

“择业不如创业，为何不把这个项
目引到洛阳？”他们认为，如今平面摄影

已相对成熟，而通过 3D 打印机将个人
平面照片转化为活动人偶的3D照相还
属新生事物，有较大的发展空间。于
是，小伙伴们一拍即合，除了 6 名在校
大学生，团队还吸引了两名毕业多年的
师兄。

■1个多月遍访我市178家摄影店
别看这些90后创业者年纪小，可他

们创业的热情一点不小。在确定项目
后，邵亚峰和小伙伴们便马不停蹄地开
始了市场推广。他们利用寒假走街串
巷，仅用一个多月就走访了我市178家
摄影店，希望与其合作。

“我们是初创者，因此首先要建立
起自己的营销模式并逐步完善。”在该
团队中负责市场推广的王常远说，他们
初步确立了“线上+线下”的营销模式。
线上营销，也就是通过淘宝店、微信等
互联网平台进行销售；线下销售，他们
希望借助现有摄影店的实体平台，与其
进行合作销售。

最终，有34家摄影店与他们达成协
议，同意在店内摆放3D照相产品进行销
售。截至目前，团队运营仅两个多月，
已销售出六七十件3D人偶。

■以建立3D打印供需平台为目标
麻雀虽小，五脏俱全。该创业团队

有着明确而细致的分工：有人负责技
术，有人负责市场推广，有人负责团队
协调，还有人负责文化建设——定期开
展拓展训练，以增强人员的协作力与团
队的凝聚力。

团队中负责技术的李豆豆说，他们
具备2D转3D技术，之后再通过租赁工
业3D打印机制作3D人偶，目前最大的
成本是打印机租赁和原材料费用。下
一步，他们打算吸引一些投资人，在宣
传推广、提升产品质量、扩充团队等方
面进行完善。

谈及未来，邵亚峰表示，短期将以
“占领洛阳市场”为目标，而从长远来
看，他们打算建立起3D打印领域连接供
需双方的平台。

【点评】
“掘金3D照相这一新兴市场，可谓

站在了风口。”河南科技大学校办管理
处处长庞有志介绍，随着我国从模仿型
排浪式消费向个性化消费的转变，作为
快速成型技术的一种，3D打印在个性化

消费领域有着广阔的市场前景。此外，
该项目有着较高的技术含量，因此在市
场竞争力方面具有一定优势。目前，团
队欠缺的是有着丰富经验的企业家为
他们进行市场指导和风险把控。

【答疑】
邵亚峰表示，眼下他们面临最大的

问题就是市场推广，毕竟现在知道并接
受3D人像个性打印的人还不多。对此，
我市一家创业孵化科技园总经理王波
说，在开辟“线上+线下”销售模式的基
础上，该项目要想获得快速推广，还可
以寻求与有实力的企业合作，承接一些
3D模具的制造业务。这样一来，不仅可
以规范自身制造流程，实现标准化制
造，进而降低成本，也可以借助“巨人的
肩膀”逐步扩大自身影响力。

本报记者 郝洋

“技术控”大学生掘金3D照相

投诉
今年4月，市民左女士在一家家居用品店内订购了一

套橱柜，当商家上门安装时，左女士发现橱柜表面石材花纹
与当初所看样品不一致。另外，样品橱柜门表面为网格状，
收到的货品却是平板。对此，商家表示可以减免300元货
款做补偿，但左女士坚持换货。双方无法达成共识，左女士
便向工商部门投诉。

维权
工商部门执法人员将左女士收到的橱柜与商家店内的样

品对比后确认，消费者收到的实物与样品确实不一致。经调
解，商家同意为左女士更换。左女士对调解结果表示满意。

提醒
市工商部门的工作人员说，《中华人民共和国消费者权

益保护法》规定，经营者以广告、产品说明、实物样品或其他
方式表明商品或服务的质量状况的，应当保证其提供的商
品或服务的实际质量与表明的质量状况相符。他建议消费
者在订购商品时，尽量留存样品照片，并在订单中详细标注
产品材质、颜色、尺寸、价格等，一旦后期发生纠纷，可依据
订单进行维权。

另外，家具产品配件较多，消费者购买前应了解清
楚商家的售后标准。对于个别商家承诺的终身保修服
务 ，消 费 者 不 要 轻
信，这种承诺只是一
种噱头，商家受经营
状况等因素影响，很
难兑现。

本报记者 王蕾

实物与样品不符
商家理应更换

洛阳商业格局之变

南昌路商圈“扩军”，我市商业格局有了新变化

“多核”格局下“单核”在壮大

近段时间，不少人的微信朋友圈里充斥
着新商场开业的信息，“逛新商场”成了热门
话题。

上月，位于南昌路丽春路路口的王府井
购物中心试营业，该店经营面积8万余平方
米，包含时尚商业、大型超市、影院、餐饮等综
合业态。

与此同时，本土商业品牌不甘示弱，位于
辽宁路丽新路路口的大张长申国际也开业迎
宾，经营面积约5万平方米。此外，位于南昌
路九都西路路口的丹尼斯百货名门盛世店也
即将开业。

业内人士表示，此前，南昌路商圈主要卖
场只有丹尼斯百货。后来，万达广场商业综
合体的出现，为该商圈竞争力提升增加了砝
码。如今，随着王府井、长申国际的开业，南
昌路商圈呈现出“单核”放大效应，人气徒增。

“从试营业至今，购物中心人气一直很
旺，尤其头几日，日营业额在300万元左右。”
洛阳王府井购物中心有限责任公司总经理肖
春梅说。

近段时间，每逢周末，南昌路商圈不少商
场的地下停车场内，郑州、三门峡、济源等地
牌照的车辆屡见不鲜，该商圈人气可见一斑。

南昌路商圈的发展壮大，有其得
天独厚的优势。河南科技大学经济学
院院长刘溢海认为，一方面，涧西区作
为传统重工业经济区域，大型厂矿、科
研院所云集，消费潜力大；另一方面，
南昌路作为交通要道，连接涧西区、高
新区、洛龙区等区域，地理优势明显。

除了南昌路商圈，近年，众多知
名商家扎堆洛阳，为我市商业发展注
入更多“血液”。2013 年至 2014 年，

建业凯旋广场、泉舜购物中心等先后
在我市开业，大商集团等商业巨头也
纷纷进驻我市。短时间内，我市商业
发展大步向前。

究其原因：一方面，洛阳是历史文
化及旅游名城，在海内外有较高知名
度，这是中原地区其他城市不能比的；
另一方面，我市城市框架逐渐扩大、经
济社会发展态势较好，这为商业发展
提供了空间；此外，我市高铁、高速公

路、航空等组成的交通网络日渐完善，
为人流聚集和物流配送提供了便利。

“我市商业大步向前，是与城镇
化进程相契合的。”刘溢海说，我市正
在全力打造名副其实的中原经济区
副中心城市，要实现的不仅仅是“城
市建设的城镇化”，更是“人的城镇
化”，是消费、就业一体化提升的城镇
化，而商业经济是引领城镇化发展的
重要推动力。

回顾洛阳商业发展格局，目前正
从王府井新都汇商圈、万达广场及丹
尼斯百货商圈、中央百货区域商圈

“三足鼎立”，逐渐向“多核化”转变。
“在商业格局的转变过程中，商业

中心也会出现阶段性转移。”刘溢海
说，随着南昌路商圈的壮大，高人气商
业中心可能会出现由“大西工”向“大
涧西”转移。值得注意的是，虽然与洛
北城区发展较成熟的商圈相比，目前
洛南的商圈人气还不够旺，但随着我
市政治、经济、文化中心南移，使得未
来我市商业中心南移将成为趋势。

在《洛阳市中心城区商业网点规
划（2011—2020）》的蓝图中，未来新
区将以展览路为轴线，西至通济街，
东到关圣路，北至政和路，南到牡丹
大道；依托关林商贸城、关林综合批
发市场、宝龙城市广场、泉舜财富购
物中心、正大国际广场、钼都利豪大
酒店、红星美凯龙广场、丹尼斯百货
政和路店等，形成现代批发商业和零
售商业融合的发展模式。

“多核化”将使我市商业格局更
加合理，因为每个商圈有辐射半径，
打破单核垄断、实现多个商圈并存，

不仅能方便市民就近休闲购物，还能
分流顾客，改善购物环境。

刘溢海认为，多个商圈并存，在竞
争压力下，各商圈更加注重形成特色，
改善消费体验，提高营销和服务水
平，以形成集聚效应，提升影响力。

本报记者 赵佳 文/图

日前，随着王府井购物中心、大张长申国
际等商业“新军”相继开业，南昌路商圈进一
步壮大。在洛阳商圈“多核”格局下，南昌路
商圈的“单核”放大效应对我市商业整体布局
有何影响？对此，记者进行了采访。

相伴城市化进程，商业发展“迈大步”
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近年，随着我市城市区建设不
断发展，老城区、西工区、涧西区、洛
龙区的商圈呈相对均衡的发展态
势，“多核”商业格局显现。然而，随
着商业“新军”近日纷纷开业，使南
昌路商圈出现“单核”放大效应。

“新军”对我市整体商业布局有
哪些影响？我市商业层次将发生哪
些变化？今起，本报推出“洛阳商业
格局之变”系列报道，从商圈布局、
商业升级及商业新形态等方面，关
注我市商业发展。敬请关注。

编
者
按

“新军”开业
南昌路商圈“单核”放大

33333333333333333333333333333333 期待更多“单核”壮大起来

南昌路商圈


