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自海碧花生露推出市场后，得到了
消费者的一致好评，冬天喝海碧花生露
俨然成了洛阳城里的新风尚。

“这里面有真东西，喝的时候感觉
口感香醇，喝完后唇齿留香，大人小孩
都爱喝。”一位市民如此评价。

杨彬说，花生露的成功得益于做产
品讲究真材实料、搞研发态度认认真真
的理念。在花生露的研发、生产过程
中，海碧人认认真真作研发，按照国家
标准，足量放入花生原材料，不放任何
的替代品（比如豆粉等），花生含量高一
点，口感就更好一点。

“消费者的味蕾就是一杆秤，好不
好喝一喝就知道，只有真材实料才能得
到消费者的认可。”杨彬说。

如今，海碧稳扎稳打，已经走过30

多年的历程。回顾海碧的发展历程，每
一次发展都离不开对质量的严格把控。

“这也可以说是一种情怀吧。以往
我们老总一直以家常话对员工强调，食
品生产企业一定要把质量放在首位，因
为你生产的东西可能无意之中就进了你
的父母、儿女或其他亲人的口中。”杨彬
说，建厂30多年来，我们是这样说的，也
是这样做的，今后也将一直坚持。

为您而生，一路相伴。30多年来，
海碧人只做一件事：“把每一瓶饮料都
看成是为自己父母、兄弟姐妹而生产
的！” （孙小蕊）

认认真真研发 踏踏实实生产 地地道道产品

海碧：30多年时光，只为做一瓶好饮料
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不管是土生土长的本地人，还是来
洛工作的外乡人，在洛阳待久了，提起

“海碧”就如同牡丹一般，总有一种深深
的情怀。

不论是在炎炎夏日喝一口清爽的
汽水，还是在寒冬喝一口热乎乎的花生
露，30多年来，海碧就如同一位老友，一
直陪伴在洛阳人身边，每时每刻、随处
随地。

海碧如何得到了洛阳市民的喜
欢？个中原因，值得探究，引人深思。

在 1983 年 4 月首届牡丹花会（今改为牡丹文化
节）上，海碧汽水一经推出，就引起了轰动。这一火，
就是30多年。

30多年时光，海碧如同一个呱呱坠地的婴儿，如
今长成了大小伙子，然而做产品讲究真材实料、搞研
发态度认认真真的初心始终没变。

“30多年，我们经历了数次严峻的市场考验。无
论市场如何变化，我们始终把产品质量放在首位，本
本分分做企业。”洛阳海碧饮品有限责任公司（下称海
碧）副总经理杨彬说。

最残酷的一次考验出现在1990年前后。当时，国内
出现了大批以“三精水”（即糖精、香精、色素勾兑出的饮
料）替代添加果汁的汽水。由于成本低，价格优势明显，它
们对正规汽水厂造成了很大的冲击，海碧自然也不例外。

是坚守品质还是追求利益？海碧给出的答案是：
“宁可厂子赔钱关门，也不能用假产品去赚昧良心的钱。”

这一坚持就是 30 多年，海碧经受住了市场的考
验，也收到了丰厚的回报。

1993年国家技术监督局公布普通玻璃瓶碳酸饮料
产品全国统检结果，在合格率仅有三成多的大环境下，海
碧连续三年全国统检合格。在河南软饮料生产企业中，
获此殊荣的寥若晨星。随后，全国统检改为省检、市检，
海碧在各级技术监督局屡次抽查中连续合格至今。

目前，在豫西北玻璃瓶饮料市场上，海碧市场占
有率保持在80%左右，旺季日销饮料100多吨，年销
售总额近十年创造了年均23%以上的增长速度。

如今，在大街小巷、大小餐馆，到处都能
看到海碧的身影。

一碗米皮，一瓶海碧汽水，已经成为洛
阳市民的“标配”。然而，海碧追求进步的脚
步从未停止。

“大家夏天爱喝汽水，冬天都喜欢喝点
热饮。现代人追求养生，能不能做一些既适
合冬季饮用又有营养的产品呢？”董事长郭
耀里说。

说干就干，2012年海碧花生露正式推向
市场。这是一款以花生为主要原料的健康
饮品，蛋白质含量高，口感香醇，特别适宜在
秋冬季节饮用。

如此好喝的饮品是怎么做出来的呢？
我们来到海碧公司一探究竟。

一进车间，我们就闻到一股浓郁的花生
香味。一颗颗颗粒饱满、均匀的花生被筛选
出来正在烘烤。

“花生的质量，直接影响到产品的品
质。为此，我们特意到全国花生的主产区挑
选花生，从源头上保证产品质量。挑选出来
的花生我们再拿回厂里作质量检测，只有颗
粒饱满、均匀，具有高蛋白、低脂肪特点的花
生才会被选用。”海碧研发品控部部长刘亚
娟说，对于每一批的花生，品控部都会进行
多项检验，确保所选原料质量稳定。

精挑细选的花生经过烘烤去掉红衣，浸

泡之后进入磨浆机进行研磨、均质。花生经
过两次研磨后，磨得很细，保证了花生原浆
的爽滑、细腻，更利于人体吸收。

在进行原材料加工的同时，洗瓶工作也
在紧锣密鼓进行当中。海碧公司引进了南
京轻机集团生产的洗瓶机，这套设备采用了
浸泡喷冲式结构，具备先进的冲洗系统。回
收的空瓶经过预冲洗，进入高温碱液槽和低
温碱液槽进行清洗消毒，再依次进行热水槽
和温水槽冲洗、无菌水冲洗程序，确保达到
卫生安全要求。

“一个瓶子灌装前要经过21道高、低温
冲洗程序，灌装后还要经过严格的检验。”刘
亚娟说。

我们看到，洗完的瓶子经过传送带输送到
灌装车间，经过灌装后经高温消毒，保证在高
温（121℃）下消毒20分钟，最后经成品检验，
符合企业标准参数（企业标准中的参数高于国
标）后才能出厂。目前海碧花生露的随机留样
产品在常温下存放3年多了，仍完好如初。

记者在车间看到，工人不停地查看各仪
表参数并认真记录。“现场检查是为了保证
各个工序达到最佳状态，从而使产品的品质
达到最佳。”杨彬说，生产花生露的每一个环
节都非常重要，只有每一个环节都仔仔细细
按照生产要求去做，才能达到最佳的生产效
果，把最好的产品送到消费者身边。

推陈出新 研发新品满足市民需求 稳扎稳打 质量始终放在首位
历经30多年考验
品质始终如一
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全自动生产线全自动生产线 （（本组图片均由海碧公司提供本组图片均由海碧公司提供））

水，由沉积多年的天山冰川融化
而来。据《本草纲目》记载：天山冰川
雪水又称“夏冰”，富含各种微生物元
素及矿物质，纯净无污染。

土，源自伊犁河谷的肖尔布拉克镇，
属于昼夜温差大的大陆性半干旱气候区，
使农作物在积累充分的天然糖分和蛋白
质的同时减少害虫发生，避免农药残留。

粮，生长于肖尔布拉克镇，其表层
土壤有机含碳量最高，密度大，是植物
生长理想之地。

三步法发酵窖泥工艺：一、将培养
窖泥的泥土培养基，按营养物质比例
与己酸菌液配好浸泡，发酵 1 个月左
右；二、按配方进行配料，接入己酸菌
种湿拌，发酵 1 个月；三、检测合格培

养好的成熟窖泥，配以营养物质和己
酸菌液建窖立渣，发酵2个月。

“一长一高六控制”工艺技术：一
长，即发酵时间长，发酵期90天左右的
酒质量好，原酒的口感好、醇甜，以己酸
乙酯为主体的香突出；一高，即淀粉含
量高，窖池淀粉含量高，所产原酒粮香
突出，充分体现多粮酒的风格特点；六
控制，即对水分、酸度、温度、稻壳的用
量及装瓶时间、接酒温度进行的控制。

正因为如此，伊力特获得多种殊
荣，并通过“国家纯粮固态白酒发酵标
志”认证。现如今，伊力牌系列产品已
经在多个省市进行销售，为更多的消
费者带去这来自天山的神奇佳酿，来
自大自然的馈赠。 （魏文）

价格适中、可以轻松饮用的葡萄酒，
到哪里购买都不会有太大的问题。如果
购买价格较高的葡萄酒，那就要注意选择
好的店家。葡萄酒储存不当，会影响原有
的风味。葡萄酒最起码要横放；适合保存
葡萄酒的环境，以温度 7℃~18℃为佳，
10℃为最理想，湿度60%~70%为佳，还要
尽量避免振动及日光灯和太阳光的照射，
保持良好的通风。选择操作正规、声誉良
好的店家可以大大降低购买到劣酒的风
险。如果遇到把葡萄酒竖立摆放，并且商
品流动性很差的店家，应谨慎为宜。

专卖店就是很好的渠道。专卖店的
酒款较齐全，店员的专业素质也较高。顾
客可以向店员咨询，告知喝酒的场合、喜
好、预算，店员就会推荐最合适的酒。拥有

酒柜或酒窖的专卖店都具备合格的条
件。如位于王城大道中段的天池酒窖就
是一个非常不错的选择，店内经营来自法
国、意大利、瑞士等多个国家的进口红酒，
不但品质有保证，而且价格也非常实惠，
店内仿佛就是一个经营红酒的世外桃源。

酒水小知识

新贵董酒
零售价：158元/瓶

董酒在制曲工艺中组合中药
材，是我国传统白酒制曲过程传
承的一大民族科学特色和发明，
实现了中药材药用功效与白酒养
生文化的充分结合，体现了药食
双效的功能。目前已经发展到了
产业化、规模化、效益化的新阶
段。秉承《黄帝内经》“不治已病
治未病”中平衡、和谐的传统中医理论，融汇了130多味名
贵中药材入曲制酒，达到了药用功效与酒体的充分融合，
堪称传统白酒中的经典名品。

地址：定鼎北路与道南路交叉口（董酒洛阳总代理）
电话：（0379）63691187

伊力喜缘
销售价：828元/箱

天山雪水，纯粮酿造。新
疆伊力特源自伊犁河谷巩乃斯
草原，由多种粮食酿造而成，引
用天山冰雪融水，以数百年传
统工艺为底蕴，老窖发酵，经地
坛长期贮存而成。酒液清澈，
香气浓郁，味陈醇厚，绵甜爽
净，回味悠长，属酒中佳品。我市各个专卖店均有销售。诚
招各县（市）区代理商。为回馈新老客户，厂商特推出购买两
箱伊力喜缘送一箱伊力喜缘，再赠一辆价值千元品牌山地
车的优惠活动。凭本报购酒者在此基础上另有优惠。

地址：洛阳市道南路中储股份院内B座127、128室
咨询电话：（0379）69982676

家有喜事 喝伊力喜缘

洞藏老窖典藏
市场价：198元/瓶
团购价：128元/瓶

不是每瓶酒都可以骄傲地
称为老窖，不是每一批酒都值
得去洞藏！用天然洞库贮存白
酒，是泸州老窖酿造工艺中的
一个重要环节。在拥有长达 7
公里的三大天然藏酒洞（纯阳
洞、龙泉洞、醉翁洞）里洞藏之
后的洞藏老窖酒，醇香柔和，入口净爽，淡雅浓香，回味悠
长，是浓香型白酒的经典，更是泸州老窖股份公司的核心
战略产品，也是第一款洞藏酒，充分体现了泸州老窖“天地
同酿，人间共生”的至高境界。

地址：九都东路288 号 电话：13643898666

酒水团购品牌展示

本版咨询电话：15978623881

杜康洛百强强联手 谋划大格局
今年以来，随着杜康各项调整工作的全面

推进，变革的力量开始显露，市场销量全线飘红，
各级经销商信心大增；杜康新品陆续上市，青春
小酒“杜二”在郑州掀起的酷车美女全城送酒活
动，引爆了郑州市场，赚足了市民的眼球。

在此次战略签约发布会上，我市相关领
导、杜康控股总经理王鹏、洛百烟酒有限公司
董事长耿静等高层人士，与500多位流通、团
购、商超渠道核心客户及诸多知名媒体，以及
众多嘉宾共同见证了这一豫酒盛事！

据了解，洛百烟酒有限公司成立于 1999
年，是河南省较具规模和影响力的高端酒类运营
商之一。此次双方战略合作，杜康将出何重拳？
据介绍，杜康将实施“厂商一体化”战略，开展深
度合作，成立“洛阳酒祖杜康营销中心”，渗透网
点上万家，是杜康深度打造洛阳根据地市场的
全新合作模式，也吹响了杜康抢滩洛阳、瞄准全
省的冲锋号角。现场对酒祖杜康绵柔原浆及
绵柔杜康“升级版”系列产品的发布，使渠道及

消费者明确杜康的产品升级，认准核心产品。

杜康深度调整战略 大幕已拉开
“此次与洛百烟酒签署战略合作对公司的

影响确实很大。”杜康控股销售公司总经理马金
全表示，洛百烟酒是豫西地区较具规模和影响力
的高端酒类运营商，除了借助洛百的优势渠道实
现销量及品牌的双提升，进一步强化根据地市场
的话语权，杜康还将在洛阳进行市场屏蔽化操
作，同时积极参与市政府的各类重大活动，与政
府建立新型的、良性的、亲密的政商关系。

“杜康强大的品牌、不断升级的产品品
质，以及突出的应对市场变化的能力，能够成
为洛百烟酒的坚实后盾。”洛百烟酒董事长耿
静表示，本次杜康与洛百烟酒的强强联手，不
仅是基于双方各自的战略考量，更是出于对洛
阳、豫西市场共赢的期待。

可以预见，此次签约必将在行业内引发连
锁反应，杜康深度调整大幕已经拉开，这个豫酒
龙头如何上演更多精彩大戏，我们拭目以待！

易冉 文/图

推行“厂商一体化”战略，杜康发力本土市场
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22日晚，洛阳杜康控股与高端酒类超级运营商洛百烟酒
有限公司在洛阳钼都利豪大酒店举行了战略合作签约仪式暨
杜康新品发布会，现场一举签下3亿元金额的合同，剑指洛阳
市区3亿市场。此次联盟，标志着双方的战略合作迈入了全
新阶段，也势必对河南白酒市场格局产生深远影响。

此时杜康频频出手，意欲何为？

葡萄酒的选购渠道

新品发布会现场新品发布会现场

伊力特酒：三分源于“造”七分源于“料”


